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3. Editasyonunu gerçekleştirecek 
olan IBIA EXPO 2024 Türkiye Oda-
lar ve Borsalar Birliği tarafından 

Uluslararası Fuar olarak akredite edildi. 
Fuarın uluslararası olarak akredite edil-
mesi ile birlikte Ticaret bakanlığı hima-
yesinde sektörel, alım heyeti program 
yapılmasının kararlaştırıldığını açıklayan 
Bifaş Yönetim Kurulu Başkanı Ümit Vural 
‘’IBIA derneği işbirliğinde düzenlemiş ol-
duğumuz fuarımızın ‘Uluslararası’ statü-
de düzenlenebilecek fuarlar kapsamına 
alınmış olmasından dolayı sektör adına 
gururluyuz. (Sayfa 8)

IBIA Derneği Başkanı Osman Güler 
‘‘Tüm dünyadaki yatak üreticilerine 
teknolojik ve ham madde sağlayan fir-

malarının, yürüttükleri ticari faaliyetlerini 
güçlendirmek, birlik ve beraberliğini pe-
kiştirmek, sektörün gelişmesine önder-
lik etmek, firmaların haklarını korumak, 
rekabet gücünü artırmak,  daha kaliteli, 
sağlıklı, güvenli, teknolojik ve standartlar 
çerçevesinde ürünler üretmek gibi konu-
ların yanı sıra, yatak üretici ve tedarikçiyi 
bir araya getirerek faydalı buluşturmalar 
gerçekleştirmek amacı ile on farklı üre-
tim segmentinden oluşan 22 güçlü firma 
temsilcileri ile bir araya gelerek Uluslara-
rası Yatak Endustrisi Derneğini kurma alıp 
2021 yılı başında IBIA’yı kurma kararı alıp’’ 
(Sayfa 2) 

2024 yılında 3’ncüsü gerçekleştirile-
cek olan IBIA EXPO Organizatörü Bi-
faş’ın Pazarlamadan Sorumlu Baş-

kan Yardımcısı Selçuk Çetin, başarının çok 
çalışmanın sonucu olarak yakalanacağının 
altını çizerek, ‘’Küreselleşme ve teknolojik 
gelişmeler sonucunda rekabetin arttığı gü-
nümüz koşullarında pazarlama faaliyetleri, 
ürün kalitesinden ve özelliklerinden daha 
önemli hale gelmiştir. Artan rekabet ko-
şulları ve pazar zorlukları nedeni ile artık 
sadece kaliteli mal üretip pazara sunmak, 
başarı elde etmek ve satış yapabilmek için 
yeterli görülmemektedir. (Sayfa 4) 

IBIA EXPO 2024, which will realize its 3rd 
edition, has been accredited as an Interna-
tional Fair by the Union of Chambers and 

Commodity Exchanges of Türkiye. While giv-
ing information about the event, following its 
accreditation internationally, which will give 
way to the organization of an industrial pro-
curement delegation program under the su-
pervision of Ministry of Trade, Bifaş Chairman 
of the Board Ümit Vural said, “We are proud 
on behalf of the sector that our fair, which we 
organized in cooperation with the IBIA associ-
ation, has been elevated to the league of fairs 
which have an ‘International’ status.’ (Page 8)

IBIA Association President Osman Güler said, 
“Besides topics such as to strengthen the 
commercial activities of the companies that 

bring technological capability and raw material 
to mattress manufacturers all over the world, to 
consolidate their unity and solidarity, and to lead 
the development of the sector, to protect the 
rights of the companies, to increase their com-
petitiveness, to produce products which are at 
high-quality, more healthy and safe within the 
framework of technology and standards, and in 
order to bring together bed manufacturers and 
suppliers to hold beneficial meetings by coming 
together 22 dedicated company representa-
tives from ten different production segments, 
we made a decision to establish the Interna-
tional Mattress Industry and formed IBIA at the 
beginning of 2021.  (Page 2) 

Selçuk Çetin, Vice President of Market-
ing of Bifaş, the Organizer of IBIA EXPO 
which will be held for the 3rd time in 

2024, underlined that success will be achieved 
as a result of hard work and said, “In today’s 
conditions, where competition increases as a 
result of globalization and technological devel-
opments, marketing activities have become 
more important than product quality and fea-
tures. Due to the increasing competitive condi-
tions and market challenges, simply producing 
quality goods and offering them to the market 
is no longer considered adequate to achieve 
success and make sales. (Page 4)

ULUSLARARASI YATAK YAN SANAYI VE TEKNOLOJI 
FIRMALARI 3. KEZ İSTANBUL’DA BULUŞACAK

IBIA EXPO BÖLGENIN EN BÜYÜK ORGANIZASYONU

YURTDIŞI VE YURTIÇI ZIYARETÇI 
ÇALIŞMALARI HIZ KESMEDEN DEVAM EDIYOR

INTERNATIONAL MATTRESS SUPPLY INDUSTRY 
AND TECHNOLOGY COMPANIES WILL MEET
IN ISTANBUL FOR THE 3RD TIME

IBIA EXPO IS THE BIGGEST ORGANIZATION IN THE REGION

INTERNATIONAL AND DOMESTIC VISITOR 
PROMOTION ACTIVITIES CONTINUING UNABATED

SEKTÖR TEMSILCILERI 
ILE IBIA EXPO 
KONUŞTUK
WE CONSULTED INDUSTRY 
REPRESENTATIVES FOR IBIA 
EXPO
IBIA Fuar Organizasyon Komitesi, sek-
tör buluşmaları kapsamında Kayseri, 
Bursa ve İstanbul’da merkezi bulunan 
81 fuar katılımcısı firma yöneticisi ile Ka-
sım ayında bir araya geldi. (Sayfa 16)
IBIA Fair Organization Committee met 
with 81 exhibitor company managers 
headquartered in Kayseri, Bursa and Is-
tanbul within the scope of industry meet-
ings in November. (Page 16)

IBIA EXPO 2024’ÜN 
İLK SÖZLEŞMESI 
ELEKTROTEKS İLE 
YAPILDI 

Eylül 2024 tarihleri arasında gerçekleştire-
ceklerini söyleyen Güler, “3. fuarımızın ha-
zırlıklarına da şimdiden başladık.(Sayfa 23)
 24-28 September 2024 in order to wide-
spread the power of Turkish industrialists 
and the industry more effectively in the 
world, Güler said, “We have already initiated 
the preparations for our 3rd fair.(Page 23)

IBIA EXPO 2023 
ALICILARIYLA 
BULUŞTU
IBIA EXPO 2023 MET 
WITH BUYERS
IBIA EXPO 2023, Türkiye’nin yatak 
komponentleri ve teknolojileri konu-
sunda ilk olmasının yanı sıra uluslara-
rası düzeyde de Avrasya’nın en büyük 
fuarı olma özelliği taşıyor. (Sayfa 14)

IBIA EXPO 2023, adding being Türkiye 
first in mattress components and tech-
nologies, is also the biggest fair in Eura-
sia at the international level.(Page 14)

BİFAŞ Yön. Krl. Bşk. Ümit Vural

IBIA Der. Yön. Krl. Bşk. Osman Güler

THE INITIAL CONTRACT OF 
IBIA EXPO 2024 WAS SIGNED 
WITH ELEKTROTEKS
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IBIA Derneği başkanı Osman Güler 
‘‘Tüm dünyadaki yatak üreticilerine 
teknolojik ve ham madde sağlayan fir-

malarının, yürüttükleri ticari faaliyetlerini 
güçlendirmek, birlik ve beraberliğini pe-
kiştirmek, sektörün gelişmesine önder-
lik etmek, firmaların haklarını korumak, 
rekabet gücünü artırmak,  daha kaliteli, 
sağlıklı, güvenli, teknolojik ve standart-
lar çerçevesinde ürünler üretmek gibi 
konuların yanı sıra, yatak üretici ve te-
darikçiyi bir araya getirerek faydalı bu-
luşturmalar gerçekleştirmek amacı ile 
on farklı üretim segmentinden oluşan 
22 güçlü firma temsilcileri ile bir araya 
gelerek Uluslararası Yatak Endustrisi 
Derneğini kurma alıp 2021 yılı başında 
IBIA’yı kurma kararı alıp’’

Derneğin kuruluşundan kısa bir süre son-
ra sektörün üretim gücünü ortaya çıkart-
tık ve bunun büyümesi ile ilgili çalışmalara 
başladık. Derneğimiz bünyesinde çalışma 
grupları oluşturarak aramızdaki sinerjiyi 
artırdık. İlk aşamalarda bir buçuk milyar 
dolar civarında cirosal hacmi olan sektö-
rün, aramızdaki ticari faaliyetler ve IBIA 
EXPO fuarları sayesinde 2023 yılı sonu 
itibarı ile iki milyar doların üzerindeki ihra-
cat olmak ile birlikte toplamda üç milyar 
doların üzerinde bir hacime ulaştık.  Bu 
veriler ile dünya piyasalarında hatırı sayılır 
bir pozisyona ulaştık. İstihdamız da otuz 
bine yaklaştı. Derneğin ana amaçlarından 
biri de budur’’ dedi. 

Başkan Güler ‘’Geçtiğimiz dönemlerde 
ISPA, ABICOL, ISPF gibi birçok sektörel 
dernek ve federasyonlar ile iş birliği yap-
tık. Karşılıklı bilgi paylaşımlarında bulu-
nuyoruz. Gücümüze güç katarak yatak 
üretim sektörüne daha faydalı olabilmek 
adına dünyadaki sektörel sivil toplum ör-
gütleri ile yakın temasa geçerek karşılıklı 
tecrübe aktarımlarımız ile daha sağlıklı ve 
konforlu bir uyku dünyası için çalışıyoruz.

IBIA EXPO  Başarısı, Beklentileri
Yükseltti
IBIA EXPO 2022 ve 2023 fuarlarından 
sonra sektördeki olumlu yankıları bu se-
neki fuara katılım talebini artırdığını belirten 
Güler, son 2 fuarda 3 salondan oluşan net 
25 bin metrekarelik fuar alanına iki salon 
daha ekleyerek 5 salona ve toplam 40 bin 
metrekareye ulaştıklarını aktararak “Tür-
kiye’de yatak sektörüne tedarik faaliyeti 
gösteren firmalar katılım talebinde bulun-
dular, fuardan hemen sonra gelen katılım 
talepleri yapılan değerlendirme toplantıla-
rından ortaya çıkan sonuç, sektörün fu-
ara olan inancının artarak devam ettiğini 
gösteriyor. Bu yıl yurtdışından fuara yoğun 
katılım talepleri var, bazı yabancı katılım ta-
leplerini onaylarken, bazı katılım taleplerini 

IBIA Association President Osman Güler said, 
“Besides topics such as to strengthen the 
commercial activities of the companies that 

bring technological capability and raw material 
to mattress manufacturers all over the world, 
to consolidate their unity and solidarity, and to 
lead the development of the sector, to protect 
the rights of the companies, to increase their 
competitiveness, to produce products which 
are at high-quality, more healthy and safe with-
in the framework of technology and standards, 
and in order to bring together bed manufactur-
ers and suppliers to hold beneficial meetings 
by coming together 22 dedicated company 
representatives from ten different production 
segments, we made a decision to establish 
the International Mattress Industry and formed 
IBIA at the beginning of 2021.

Shortly after the establishment of the associa-
tion, we revealed the production power of the 
sector and started working on its growth. We 
increased the synergy among us by creating 
working groups within our association. We 
supported the industry, which had a turnover 
volume of around one and a half billion dol-
lars in the preliminary stages, to reach a total 
volume of over three billion dollars, including 
exports of over two billion dollars by the end 
of 2023, thanks to our commercial activities 
and IBIA EXPO fairs. With these data, we have 
reached a trustworthy position in world mar-
kets. Our employment has approached thir-
ty thousand. This has been one of the main 

purposes of the association.” President Güler 
said, “In the past periods, we have cooperat-
ed many sectoral associations and federations 
such as İSPA, ABICOL, ISPF. We exchange in-
formation mutually. We are working for a more 
healthy and more comfortable sleeping envi-
ronment by exchanging our experiences via 
contacting closely with sectoral non-govern-
mental organizations around the globe in order 
to contribute more to the bedding production 
industry through strengthening our power day 
by day.’’ 

IBIA EXPO Success Raises Expectations
While stating that the positive feedback in the 
sector after running IBIA EXPO 2022 and 2023 
fairs increased the demand for participation in 
this year’s fair, Güler said that by adding two 
more halls to the existing net 25 thousand 
square meters fair area, which consisted of 3 
halls in the last 2 fairs,  the fair area expanded 
to 5 halls and a total of 40 thousand square 
meters, and said, “The companies which work 
as a supplier to the bedding industry in Tür-
kiye have lodged participation requests and 
from the exhibiting requests which followed 
by evaluation meetings immediately after the 
fair, we can say that the belief of the sector to 
the fair are strengthening gradually.  This year, 
intense fair participation requests are recorded 
from abroad, while we approved some foreign 
participation requests, we will discuss some of 
them (especially concerning Far Eastern com-
panies) with industry members and will make 
a decision.”

Türkiye is the World’s Center of Attraction
Güler continued with the following, “Sectoral 
fairs in America and Europe have been very 
successful organizations for years. We could 
not get the chance to meet with many mat-
tress manufacturers around our neighborhood 
due to visa and travel problems. These ob-
stacles are one of the tools that helped us to 

 YATAK YAN SANAYİ VE TEKNOLOJİLERİ FUARI “IBIA  EXPO” BÖLGENIN EN BÜYÜK ORGANIZASYONU
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Başkan Osman Güler ‘’IBIA Expo adı altında sektör olarak Dünya’da ses getiren başarılı bir fuar organizasyonu ger-
çekleştirdik. Derneğin amaçlarından biri de yatak üreticileri ile tedarik zincirini bir araya getirerek sektöre faydalı bir 
büyük buluşma gerçekleştirmekti’’’
President Osman Güler said, “As a sector, we organized a successful event that made a big impact around the 
world under the name of IBIA Expo. One aim of the association was to bring together the mattress manufacturers 
and the supply chain and hold a large meeting that will be beneficial to the sector.’’

“Amerika ve Avrupa’daki sektörel fuarlar çok güzel 
organizasyonlar oluyor. Ama bir dezavantajı var, bu 
ülkelere vize ve seyahat sıkıntıları çok fazla hatta ka-
tılımcılar bile sıkıntılardan dolayı fuarlara gelemiyor-
lar. Bu da Türkiye’yi cazibe merkezi yapıyor, dünyanın 
en önemli buluşma noktası haline getiriyor.
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(özellikle Uzakdoğu menşeili firmalarla ilgili) 
sektör mensupları ile konuşup karara bağ-
layacağız” dedi.

Türkiye Dünyanın Cazibe Merkezi 
Güler açıklamalarına devam  ederek ‘’Yıl-
lardır Amerika ve Avrupa’daki sektörel 
fuarlar çok güzel organizasyonlar oluyor. 
Buralarda vize ve seyahat sıkıntılarından 
dolayı birçok yatak üreticisi ile bir araya 
gelme fırsatı yakalayamıyoruz. Bizleri İBİA 
EXPO fuar organizasyonuna iten konular-
dan biri de bu sorunlar. İstanbul’daki fuarı-
mızı tüm dünyadaki yatak üreticilerinin en 
önemli buluşma noktası haline getirmeyi 
planlıyoruz. Bu fırsat sade Türkiye’deki 
üreticilere değil, yatak sektörüne tedarik 
zincirinde olan tüm firmalara da açık, sek-
törümüzün tüm temsilcilerini burada gör-
mekten memnuniyet duyarız, tüm taleplere 
açığız. Diğer taraftan yatak üreticileri içinde 
büyük fırsat. Fuarda başka fuarlarda göre-
meyecekleri birçok kaliteli ve cazip ürün-
leri bulabileceklerdir. Yatırım kararlarında 
artık tercihlerin değiştiğini belirten Güler 
‘’ Eskiden birçok ülkede sanayicilerin 
yatırım yapma kararı aldıklarında ilk akla 
gelen İtalyan, Alman ve Amerika menşeli 
makineleriydi. Ama biz artık dünyada bu 
algıyı kırdık. Türkiye’de hem kaliteli hem 
teknolojik hem de cazip fiyata makinele-
ri bulmak mümkün. Günümüzde makine 
üreticilerimizin bir kısmı dünyada sektörü 
yönlendiren firma konumuna gelmiştir. Ül-
kemizde anahtar teslimi komple Endüstri 
4.0 yatak üretim tesisleri imal edilmektedir. 
Dünyada dev yatak üreticilerinin tercih ül-
kesi konumundayız.’’ dedi.

“Hedefimiz 3 Milyar dolar İhracatı 
Yakalamak”
Türkiye yatak yan sanayi sektöründe 
dünya çapında önemli bir oyuncu ve 
yatak üretiminde Çin’den sonra en çok 
söz sahibi olan ülkeler konumunda. Tür-
kiye’deki sektör üreticilerinin ürettikleri 
ürün ve makinalarının büyük bir kısmı 
ise ihraç ediliyor. Osman Güler ihracat 
hedeflerini şu sözlerle anlattı. ‘’Sektörün 
pandemi dönemi sonunda, kazanmış 
olduğu pozitif ivme durağana doğru dü-
şüşe geçmişti, şu an pandemi dönemi-
ne bakarak sektörün ortalama %35 gibi 
gerilemede olduğunu görüyoruz. Biz de 
IBIA Expo fuarı ile bu düşüşü daha yumu-
şak geçişle atlatmayı planlıyoruz. Bu fuar 
için çok çalıştık, Ar-GE çalışmaları yaptık 
ve ivmeyi yükselterek 2 milyar doların 
üzerinde olan ihracatımızı 2024 yılının 
sonuna kadar 3 milyar dolara çıkartmayı 
planlıyoruz.’’ dedi  Güler, Almanya, Fran-

sa, İtalya, İspanya, İngiltere ve ABD’nin 
ihracat yapılan ülkeler sıralamasında başı 
çektiğini bildirdi.  ‘’Türkiye’deki yatak yan 
sektörünün son 10 yıllık gelişiminde sa-
hip olduğu jeopolitik konumun, genç ve 
dinamik nüfusun ve güçlü ekonomik ya-
pının önemli rol oynadı. İBİA EXPO fuar 
organizasyonu ile de dünya yatak üretim 
sektörünün tedariğinde hakkettiğimiz yeri 
alıyoruz’’ dedi.

ABD Pazarındaki Daralma 
Üreticilerimizi Etkiledi
Dünyada 2023 yatak yan sanayi sektörü 
için de sıkıntılı başladı ve devam ediyor. 
Özellikle ABD, yatak üreticilerinin teda-
riğinin büyük bir bölümünü Türkiye’den 
sağlıyor ve bu pazarda yaşanan durgun-
luk ülkemizdeki üreticileri de olumsuz 
etkiliyor. Dünya genelinde yatak üreti-
minde düşüş gözlemleniyor, yatak yan 
sanayi de bundan etkileniyor ama biz 
Türkiye olarak, Dünya ortalamasından 
daha iyi durumdayız. 

IBIA EXPO Son Teknolojilerin 
Sergilendiği Bir Platform 
IBIA Expo, yatak yan sanayi, makine ve 
ekipmanlarının profesyonellerini bir ara-
ya getiren uluslararası bir fuar olmakla 
beraber en son teknolojilerin sergilendiği 
bir ihracat platformu özelliği de taşıyor. 
Başkan Güler, çoğunluğu üst düzey ve 
firma sahibi olan profesyonel ziyaretçile-
rin, IBIA EXPO’ya iş anlaşması yapmak 
amacı ile geldiklerinin altını çiziyor. Yeni 
teknolojiler ve ürünleri yerinde incele-
yecek olan üst düzey yöneticiler, genel 
müdürler, satın alma ve finansman yö-
neticileri, ticaret ağlarını IBIA EXPO’da 
genişletiyor. Kısacası sektör yeni gelişti-
rilen tüm ürünleri ve daha fazlasını, IBIA 
EXPO’da takip ediyor. 

run the IBIA EXPO fair organization. We plan 
to make our fair in Istanbul the most import-
ant meeting point of mattress manufacturers 
all over the world. This opportunity is not only 
available to manufacturers in Türkiye, but also 
to all companies in the supply chain of the 
mattress industry, so we would be pleased to 
welcome all representatives of our industry on 
site, we are open to all requests. On the other 
hand, it is also a great opportunity for mattress 
manufacturers. These manufacturers will be 
able to find several high-quality and attractive 
products at the fair that can hardly be seen 
across other events.’’ While stating that pref-
erences have shifted in investment decisions, 
Güler said, “In the past, when industrialists in 
many countries make an investment decision, 
the immediate selection was on Italian, Ger-
man and American machinery. But we now 
have broken this perception in the world. In 
Türkiye, it is possible to find machinery that are 
both high quality, innovative and at attractive 
prices. Today, some of our machinery manu-
facturers have become companies that lead 
the industry in the world. Complete turnkey 
Industry 4.0 mattress production facilities are 
manufactured in our country. We are the coun-
try of choice for giant mattress manufacturers 
around the world.”

‘Our Target is to Reach 3 Billion Dollars
of Export’
Türkiye is an indispensable player in the mat-
tress supply industry sector worldwide and 
one of the countries that has the most influ-
ence in mattress production after China. Ma-
jority portion of the products and machines 
produced by the sector manufacturers in 
Türkiye are export items. Osman Güler pro-

vided data on export targets with the follow-
ing; “At the end of the pandemic period, the 
positive momentum that the sector had gone 
through moved into decline stage towards 
stagnation, as for now, while looking at the 
pandemic period, we can see that the sec-
tor is on an average decline of 35%. We are 
planning to pass through this decline with a 
smoother transition with the IBIA Expo fair. We 
made a great effort for the realization of this fair, 
we conducted R&D studies, and we are plan-
ning to increase our exports which is currently 
over 2 billion dollars to 3 billion dollars by the 
end of 2024 by raising our target.’’ Güler stat-
ed that Germany, France, Italy, Spain, England 
and the USA are the leading countries in the 
list of export countries and added, “The young 
and dynamic population and strong economic 
structure have played an important role in the 
geopolitical importance of the mattress supply 
sector in Türkiye while considering the devel-
opment within the last decade. With the IBIA 
EXPO fair organization, we are moving into the 
place we deserve in the supply of the world 
mattress production industry.” 

The Contraction in the US Market Affects 
Our Producers
2023 has started to be a challenging year 
for the mattress supply industry sector in the 
world and this trend is continuing. Especially 
the USA provides a large portion of its mat-
tress manufacturers’ supply from Türkiye, and 
the stagnation in this market negatively affects 
the manufacturers in our country. There is a 
decline in mattress production worldwide, and 
the mattress supply industry is also affected by 
this, but as Türkiye, we are in a better situation 
than the world average.

IBIA EXPO is a Platform where the Latest 
Technologies are on Display
IBIA Expo, an international fair that brings to-
gether the professionals of the mattress sup-
ply industry, machinery and equipment, also 
has the distinction of being an export platform 
where the latest technologies are exhibited. 
President Güler underlined that professional 
visitors, most of whom are high-level execu-
tives and company owners, visit IBIA EXPO to 
make business deals. High-level executives, 
general managers, purchasing and financing 
managers whom will examine new technol-
ogies and products on site, will expand their 
trade networks at IBIA EXPO. In brief, the in-
dustry follows all newly developed products 
and much more at IBIA EXPO.
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Başkan Güler; “Sektör, ürün çeşitliliği, kalite, doğru 
hizmet, yüksek teknoloji, esnek fiyat politikası gibi 
birçok avantaja sahip. Bunun yanında ülkemizin coğ-
rafi konum ile birlikte vize ve seyahat kolaylıklarını da 
eklersek, daha avantajlı bir alternatif yok. Bu arada 
tüm dünyadaki sektörel dernek ve konfederasyonlar-
la çok sıkı çalışmalar yürütüyoruz. 
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Uluslararası Yatak Endüstrisi Der-
neği (IBIA) desteği ile Birleşik 
Fuarcılık A.Ş (Bifaş) tarafından  

25-28 Eylül 2024 tarihleri arasında İFM 
Fuar merkezinde 5 salonda (4-5-6-7-
8. Salonlar ) gerçekleştirilecek olan 3. 
Uluslararası Yatak Yan Sanayi ve Tek-
noloji fuarı IBIA EXPO katılımcıları ile 
yabancı sektör profesyonellerini eşleş-
tirme çalışmaları hız kesmeden devam 
ediyor.

2024 yılında 3’üncü kez gerçekleştiri-
lecek olan IBIA EXPO organizatörü Bi-
faş’ın Pazarlamadan Sorumlu Başkan 
Yardımcısı Selçuk Çetin başarının çok 
çalışmanın sonucu olarak yakalanaca-
ğının altını çizerek ‘’ Küreselleşme ve 
teknolojik gelişmeler sonucunda reka-
betin arttığı günümüz koşullarında, pa-
zarlama faaliyetleri, ürün kalitesinden 
ve özelliklerinden daha önemli hale gel-
miştir. Artan rekabet koşulları ve pazar 
zorlukları nedeni ile artık sadece kaliteli 
mal üretip pazara sunmak, başarı elde 
etmek ve satış yapabilmek için yeterli 
görülmemektedir. Fuarların şirketlerin 
pazarlama faaliyetlerinde oynadıkları 
rolü ve fuarları etkili pazarlama araçla-
rı olarak kullanan şirketlere sundukları 
faydalar şüphesiz çok önemli.

Fuarlar, şirketlerin ürün ve hizmetlerini 
ziyaretçilere sundukları en önemli pa-
zarlama iletişimi araçlarından birisi ve 
potansiyel alıcılar ve satıcıların birbir-
leriyle işbirliği ve iletişim kurduğu yerler 
konumunda. Fuar ve Fuarcılık anlamın-
da da Dünya çapında büyük bir reka-
bet durumu söz konusu. Fuarlar kendi 
içlerinde yerel, bölgesel ve uluslararası 
olarak nitelendirilmekte.’’ dedi. 

Artan rekabet devasa fuar alanlarında 
1000’lerce firmanın katılım sağladığı fu-
arlarda fark edilmek büyüme isteğinde 
olan firmalar için en büyük sorunlardan 
bir tanesi. Yapılan araştırmalar fuar zi-
yaretçilerinin katılımcı standlarında or-
talama 19 dk vakit geçirdiğini gösteri-
yor. Başkan Yardımcısı Çetin ‘’ Dünya 
çapında 120 ülkede yılda 9.500 fuar 
gerçekleştirilmekte. Tartışmasız fuarcı-
lık sektörünün lideri Avrupa, tek başına 
Almanya yılda 500’e yakın fuar organi-

ze etmekte. Bu açıdan baktığınızda fark 
yaratarak uluslararası bir fuar organize 
edebilmek ve bunda başarı sağlaya-
bilmek için büyük bir emek sarf etmek 
gerekli. Bifaş olarak düzenlediğimiz fuar 
organizasyonlarında fark yaratabilmek 
için sektörün tüm inceliklerini bilmek, 
tüm paydaşları ile işbirliği içerisinde ol-
mak için çabalıyoruz. Böylelikle sektö-
rün ihtiyaçlarını analiz ederek talepleri-
ne en iyi sonuçları sağlamak istiyoruz. 
Ibia derneği ile olan işbirliğimiz sektö-
rün taleplerini kısa sürede analiz etme-
mize imkan veriyor. Fuarımızın pazarla-
ma ve tanıtım faaliyetlerine doğru yön 
vermesi açısından bu işbirliğinden fay-
dalanmaya devam ediyoruz.’’ diyerek 
açıklamalarını sürdürdü  ‘’IBIA EXPO 
2024 fuarının pazarlama çalışmalarına 
2023 editasyonu biter bitmez başlama 
imkanı bulduk. İlk iki editasyonunda 
edindiğimiz birikimin üzerine koyarak 

Selçuk Çetin, Vice President of 
Marketing of Bifaş, the Orga-
nizer of IBIA EXPO which will 

be held for the 3rd time in 2024, un-
derlined that success will be achieved 
as a result of hard work and said, “In 
today’s conditions, where competition 
increases as a result of globalization 
and technological developments, mar-
keting activities have become more 
important than product quality and 
features. Due to the increasing com-
petitive conditions and market chal-
lenges, simply producing quality goods 
and offering them to the market is no 
longer considered adequate to achieve 
success and make sales. The role fairs 
play in companies marketing activities 
and the benefits offered to companies 
that execute fairs as an effective mar-
keting tools are undoubtedly very im-
portant.

Fairs are one of the most import-
ant marketing communication tools 
through which companies present their 
products and services to visitors, and 
are places where potential buyers and 
sellers cooperate and communicate 
each other. There is also a great com-
petition environment around the world 
in terms of fairs and fair organizations. 
Fairs are classified as local, regional 
and international within themselves.’’

Increasing competition and being no-
ticed in fairs where 1000’s of compa-

nies participate in huge fairgrounds is 
one of the biggest problems for com-
panies which are aiming to grow. Re-
search shows that fair visitors spend 
an average of 19 minutes at exhibi-
tor stands. Vice President Çetin said, 
“9,500 fairs are held annually in 120 
countries around the world. Europe 
is the undisputed leader of the fair in-
dustry, with Germany alone organizing 
nearly 500 fairs a year. When you look 
at it from this perspective, it is neces-
sary to make a great effort to organize 
an international fair by making a dif-
ference and to be successful in this. 
As Bifaş, we strive to capture all the 
essentials of the sector and cooperate 
with all of its stakeholders in order to 
make a difference in the fair organiza-
tions which we organize. In this way, 
we are aiming to ensure the best re-
sults via analyzing the demands of the 
sector. 

Our cooperation with the Ibia associa-
tion allows us to deepen the demands 
of the sector in a fairly short period of 
time. We continue to benefit from this 
cooperation in order to give the right 
direction to the marketing and promo-
tional activities of our fair” and contin-
ued as follows, “We had the opportu-
nity to run the marketing activities of 
the IBIA EXPO 2024 fair right after de-
livering 2023 edition. We maintain our 
works to make IBIA EXPO the most 
important brand in the world in its own 
sector by building on the know-how we 
accumulated during the first two edi-
tions. We attach great importance to 
the ‘International’ fair status which we 
entitled to this year, and the promotion 
and purchasing committee programs 
that we will carry out as the organiz-
er, together with the state-supported 
promotion and purchasing committee 
programs, will enable the participants 

YURTDIŞI VE YURTIÇI ZIYARETÇI ÇALIŞ MALARI HIZ KESMEDEN DEVAM EDIYOR
INTERNATIONAL AND DOMESTIC VISITOR PRO MOTION ACTIVITIES CONTINUING UNABATED

“IBIA EXPO 2024 fuarının pazarlama çalışmalarına 
2023 edisyonu biter bitmez başlama imkanı bulduk. 
İlk iki organizasyonda edindiğimiz birikimin üzeri-
ne koyarak IBIA EXPO’yu sektöründe Dünyanın en 
önemli markası haline getirme çalışmalarımız de-
vam ediyor .

Sleep Expo Fuarı Dubai Ziyareti

IBIA ve Interzum Yetkilileri Birlikte
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IBIA EXPO’yu sektöründe Dünyanın 
en önemli markası haline getirme ça-
lışmalarımız devam ediyor. Bu yıl almış 
olduğumuz Uluslararası fuar statüsünü 
çok önemsiyoruz ve devlet destek-
li tanıtım ve alım heyeti programları ile 
birlikte organizatör olarak bizlerin yapa-
cağı tanıtım ve alım heyeti programları, 
katılımcıların satış hedeflerine ulaştıran 
en önemli aracı  olarak IBIA EXPO’yu 
konumlandırmasını sağlayacaktır.’’ dedi 

Fuarcılığın lideri konumunda bulunan 
Avrupa ve Amerika’da katılımcı ve zi-
yaretçilerin yaşamış oldukları vize so-
runları ve yüksek katılım ücretleri  ve 
diğer maliyetler nedeni ile bu bölge-
lerde uzun zamandır düzenlenen ‘’çok 
büyük fuarlara’’ olan ilgi her geçen gün 
azalmakta. Tam da bu noktada Türki-
ye’nin önemi her geçen gün artmakta. 
Vize kolaylıkları, fuar turizm maliyetleri, 
fuar katılım ücretlerindeki avantajlar ve 
tarihi dokusu ile Dünya fuarcılığının dik-
katini çekmekte. IBIA EXPO Yatak yan 
sanayisi ve teknoloji üreticisi firmaların, 
yatak sektörüne sunduğu hizmetleri tek 
çatı altında bulabilecekleri butik bir fuar. 
İlk iki editasyonu 3 salonda gerçekleş-
tirilen fuarın üçüncü editasyonu yüzde 
100 lük bir artışla artık 5 salonda ger-
çekleştirilecek.

Çetin açılamalarını şu sözlerle tamam-
ladı. “IBIA EXPO için ciddi anlamda 
yatırım yaptık, bu yıl gelen yeni katılım 
taleplerine yanıt verebilmek içinde aldı-
ğımız kararla fuarı m2 olarak %100 e 
yakın büyütüyoruz. Bu kararımızı aldık-
tan kısa bir süre sonra fuar alanında 5 
salonun neredeyse tamamı doldu. Şu 
an satışa açık çok az bir yer olduğunu, 
fuarımızın sektörümüzle paralel olarak 
büyümeye devam edeceğini Dünya’da 
aranan herkesin heyecanla beklediği bir 
fuar olacağını biliyoruz ve bu doğrultu-
da çalışmalarımıza devam ediyoruz’’

Yurt Dışı Alım Heyeti Organizasyonu 
Kapsamında Gerçekleştirilen 
Çalışmalar:

√ Yurt dışı alım heyeti çalışmaları kap-
samında; Tüm Avrupa, Ortadoğu, Afri-
ka ,Kanada ve Amerika bölgelerinden 
fuara alım heyeti getirilmek üzere acen-
te anlaşmaları yapıldı. Fuara nitelikli alı-
cıların getirilmesi için hedef bölgelerde 
çalışmalara başladı.
√ Sektörün İhracat Yaptığı Ülkeler / Böl-
geler, Ürünlerinin GTIP kodları ve çalış-
mak istedikleri firma bilgileri (2022 ve 
2023 datalarına ek data oluşturulması 
)doğrultusunda alıcı veri tabanı oluştur-
ma faaliyetleri tamamlandı
√ Hedef alıcılar için Ticari Ateşelik-
ler’den listeler alındı dataya işlendi. 
Geçmiş veriler ile karşılaştırıldı, 2023 
fuarına ilişkin veriler ve 2024 fuar tanı-
tımları gönderilmeye devam ediyor
√ GTIP kodlarına uygun alıcı profili oluş-
turuldu. 2024 Fuarına ilişkin bilgilendir-
meler gönderiliyor
√ IBIA Derneği Fuar komitesi ile fuara 
özel olarak davet edilecek üst düzey 
alıcı listelerine 2024 Fuarına ilişkin bilgi-
lendirmeler gönderiliyor
√ İntermob; İstanbul Tüyap’da organi-
ze edilmiş olan fuar ziyaret edildi. IBIA 
Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve fuar 
tanıtımına ilişkin reklam çalışmaları ya-
pıldı. Temas edilen tüm katılımcı ve zi-
yaretçilerden Kartvizit alınarak dataya 
işlendi
√ Mebel Expo; Rusya’da organize edil-
miş olan fuar ziyaret edildi. IBIA Expo 
Fuar davetiyesi dağıtımı ve fuar tanıtı-
mına ilişkin  reklam çalışmaları yapıldı. 
Temas edilen tüm katılımcı ve ziyaret-
çilerden Kartvizit alınarak dataya işlendi
√ Heimtextil Frankfurt Fuarında tanıtım 
ve satış çalışmaları yapıldı. Kartvizit ve 
katalog alınarak dataya işlendi. . IBIA 
Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve fuar 
tanıtımına ilişkin  reklam çalışmaları 
yapıldı. Temas edilen tüm katılımcı ve 
ziyaretçilerden Kartvizit alınarak dataya 
işlendi
√ İFF- İstanbul Mobilya Fuarı; İstanbul 
Tüyap ve İstanbul Fuar Merkezi’nde 
organize edilmiş olan iki fuar da ziyaret 
edildi. IBIA Expo Fuar davetiyesi dağı-
tımı ve fuar tanıtımına ilişkin reklam ça-

to position IBIA EXPO as the most 
important tool in achieving their sales 
targets.”

Due to visa obstacles, higher partic-
ipation fees and other costs which 
faced by exhibitors and visitors in Eu-
rope and America, which are the lead-
ers of the fair industry, the interest in 
the “major fairs” that have been held 
in these regions for a long time is de-
creasing day by day. At this point, Türkiye 
importance is increasing day by day. It 
attracts the attention of world fairs with 
its visa easiness, fair tourism expens-
es, conveniences in fair participation 
fees and historical texture. IBIA EXPO 
is a boutique fair where Bedding Ma-
chinery and Technologies manufactur-
ers can find the services offering to the 
mattress industry under one roof. The 
third edition of the fair, whose first two 
editions were running around 3 halls, 
will now be held in 5 halls, with an in-
crease of 100 percent.

Çetin concluded with the following, 
“We have made a serious investment 
for IBIA EXPO, and with the decision 
we took in order to respond to the new 
participation demands this year, we 
are expanding the fair by nearly 100% 
in m2. Shortly after we made this deci-
sion, almost all of the 5 halls in the fair-
ground were filled. We know that there 
are very few places open for sale at the 
moment, that our fair will continue to 
grow in parallel with our industry, and 
that it will be a fair that everyone in the 
world is eagerly awaiting, and we are 
continuing our work in this direction.”

Activities carried out within the 
scope of the Foreign Procurement 
Delegation Organization:
√ Within the scope of foreign recruit-
ment delegation studies; Agency 
agreements were made to bring pur-
chasing delegations to the fair from all 
over Europe, the Middle East, Africa, 
Canada and America. Work has begun 
in the target regions to bring qualified 
buyers to the fair.
√ Activities to create a buyer database 
in line with the Countries / Regions to 
which the Sector Exports, the GTIP 
codes of their products and the com-
pany information aimed to work with 
(creating additional data to 2022 and 
2023 data) have been completed.
√ Lists were received from Commer-
cial Attachés for target recipients and 
processed to the data. Compared 
with historical data, data regarding the 
2023 fair and 2024 fair promotions are 
continuing to be delivered.
√ A buyer profile was created in accor-
dance with GTIP codes. Information 
regarding the 2024 Fair is being deliv-
ered.
√ Information regarding the 2024 Fair 
is being delivered to the IBIA Associa-
tion Fair Committee and the high-level 
buyer lists that will be specially invited 
to the fair.
√ Intermob, the fair organized in Istan-
bul Tüyap was visited. IBIA Expo Fair 
invitation distribution and advertising 
activities related to fair promotion were 
carried out. Business cards were col-
lected from all contacted participants 
and visitors and processed to the data.
√ Mebel Expo, a fair organized in Rus-

YURTDIŞI VE YURTIÇI ZIYARETÇI ÇALIŞ MALARI HIZ KESMEDEN DEVAM EDIYOR
INTERNATIONAL AND DOMESTIC VISITOR PRO MOTION ACTIVITIES CONTINUING UNABATED

“IBIA EXPO için ciddi anlamda yatırım yaptık, bu 
yıl  fuarın “Uluslararası” statüsü alarak Ticaret Ba-
kanlığı desteğine sahip olması ile birlikte gelen 
yeni katılım taleplerine yanıt verebilmek için aldı-
ğımız kararla fuarı m2 olarak %100 e yakın büyü-
tüyoruz.’’

Interzum Fuarı Almanya IBIA EXPO Standı

Mebel Expo Fuarı IBIA EXPO Standı
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lışmaları yapıldı. Temas edilen tüm katı-
lımcı ve ziyaretçilerden Kartvizit alınarak 
dataya işlendi
√ Hindistan Banglore / Mattresstech 
Expo Fuarına stantlı olarak katılım sağ-
landı.IBIA Expo Fuar davetiyesi dağıtımı 
ve fuar tanıtımına ilişkin reklam çalışma-
ları yapıldı. Temas edilen tüm katılımcı 
ve ziyaretçilerden Kartvizit alınarak da-
taya işlendi
√ İ-Saloni / İtalya Mobilya Fuarında; ta-
nıtım ve satış çalışmaları yapıldı. IBIA 
Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve fuar ta-
nıtımına ilişkin reklam çalışmaları yapıldı. 
Temas edilen tüm katılımcı ve ziyaretçi-
lerden Kartvizit alınarak dataya işlendi
√ İnegöl Mobilya Fuarı; İnegöl’de or-
ganize edilen olan fuar ziyaret edildi. 
IBIA Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve 
fuar tanıtımına ilişkin reklam çalışmaları 
yapıldı. Temas edilen tüm katılımcı ve 
ziyaretçilerden Kartvizit alınarak dataya 
işlendi
√ Interzum 2023 Köln/ Almanya’da; or-
ganize edilen fuara stantlı olarak katı-
lım sağlandı. IBIA Expo Fuar davetiyesi 
dağıtımı ve fuar tanıtımına ilişkin reklam 
çalışmaları yapıldı. Temas edilen tüm 
katılımcı ve ziyaretçilerden Kartvizit alı-
narak dataya işlendi
√ Hometex İstanbul Fuar Merkezi’nde; 
organize edilmiş olan fuar ziyaret edildi. 
IBIA Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve 
fuar tanıtımına ilişkin reklam çalışmaları 
yapıldı. Temas edilen tüm katılımcı ve 
ziyaretçilerden Kartvizit alınarak dataya 
işlendi
√ Modeko İzmir Fuar Merkezi’nde; or-
ganize edilmiş olan fuar ziyaret edildi. 

IBIA Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve 
fuar tanıtımına ilişkin reklam çalışmaları 
yapıldı. Temas edilen tüm katılımcı ve 
ziyaretçilerden Kartvizit alınarak dataya 
işlendi
√ İplik Fuarı; İstanbul Tüyap’da organi-
ze edilmiş olan fuar ziyaret edildi. IBIA 
Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve fuar 
tanıtımına ilişkin reklam çalışmaları ya-
pıldı. Temas edilen tüm katılımcı ve zi-
yaretçilerden Kartvizit alınarak dataya 
işlendi
√ IMM Köln/ Almanya’da organize edi-
len fuara; katılım sağlandı. IBIA Expo 
Fuar davetiyesi dağıtımı ve fuar tanıtı-
mına ilişkin reklam çalışmaları yapıldı. 
Temas edilen tüm katılımcı ve ziyaret-
çilerden Kartvizit alınarak dataya işlendi
√ ITMA Milan/ İtalya’da organize edi-
len fuara 2 ayrı stantla katılım sağlandı. 
IBIA Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve 
fuar tanıtımına ilişkin reklam çalışmaları 
yapıldı. Temas edilen tüm katılımcı ve 
ziyaretçilerden Kartvizit alınarak dataya 
işlendi
√ Las Vegas Market Fuarına Amerika 
Temsilcimiz tarafından stant açılarak 
fuarımızın tanıtım çalışmaları yapıldı. 
IBIA Expo Fuar davetiyesi dağıtımı ve 
fuar tanıtımına ilişkin reklam çalışmaları 
yapıldı. Temas edilen tüm katılımcı ve 
ziyaretçilerden Kartvizit alınarak dataya 
işlendi
√ Dubai  / Sleep Expo Middle East Fua-
rına stantlı alındı. IBIA Expo Fuar dave-
tiyesi dağıtımı ve fuar tanıtımına ilişkin 
reklam çalışmaları yapıldı. Temas edilen 
tüm katılımcı ve ziyaretçilerden Kartvizit 
alınarak dataya işlendi.

sia, was visited. IBIA Expo Fair Invita-
tion distribution and advertising activi-
ties regarding the fair promotion were 
carried out. Business cards were col-
lected from all contacted participants 
and visitors and processed to the data.
√ Promotion and sales activities were 
carried out at the Heimtextil Frankfurt 
Fair. Business cards and catalogs were 
collected and processed to data. IBIA 
Expo Fair Invitation distribution and 
advertising activities regarding the fair 
promotion were carried out. Business 
cards were collected from all contact-
ed participants and visitors and pro-
cessed to the data.
√ İFF- Istanbul Furniture Fair Two fairs 
organized in Istanbul Tüyap and Is-
tanbul Expo Center were visited. IBIA 
Expo Fair Invitation distribution and 
advertising activities regarding the fair 
promotion were carried out. Business 
cards were collected from all contact-
ed participants and visitors and pro-
cessed to the data.
√ Participated in the India Bangalore / 
Mattresstech Expo Fair with a stand. 
IBIA Expo Fair Invitation distribution 
and advertising activities regarding 
the fair promotion were carried out. 
Business cards were collected from all 
contacted participants and visitors and 
processed to the data.
√ Promotion and sales activities were 
carried out at the İ-Saloni / Italy Fur-
niture Fair. IBIA Expo Fair invitation 
distribution and advertising activities 
related to fair promotion were carried 
out. Business cards were collected 
from all contacted participants and vis-
itors and processed to the data.
√ İnegöl Furniture Fair, the fair orga-
nized in İnegöl was visited. IBIA Expo 
Fair invitation distribution and advertis-
ing activities related to fair promotion 
were carried out. Business cards were 
collected from all contacted partici-
pants and visitors and processed to 
the data.
√ We attended the fair organized in In-
terzum 2023 Cologne / Germany with 
a stand. IBIA Expo Fair invitation distri-
bution and advertising activities relat-
ed to fair promotion were carried out. 
Business cards were collected from all 

contacted participants and visitors and 
processed to the data.
√ The fair organized at Hometex Istan-
bul Fair Center was visited. IBIA Expo 
Fair invitation distribution and advertis-
ing activities related to fair promotion 
were carried out. Business cards were 
collected from all contacted partici-
pants and visitors and processed to the 
data.
√ The fair organized at Modeko Izmir Fair 
Center was visited. IBIA Expo Fair invita-
tion distribution and advertising activities 
related to fair promotion were carried 
out. Business cards were collected from 
all contacted participants and visitors 
and processed to the data.
√ Yarn Fair, organized in Istanbul Tüyap, 
was visited. IBIA Expo Fair invitation dis-
tribution and advertising activities relat-
ed to fair promotion were carried out. 
Business cards were collected from all 
contacted participants and visitors and 
processed to the data.
√ Participation was made in the fair or-
ganized in IMM Cologne / Germany. 
IBIA Expo Fair invitation distribution and 
advertising activities related to fair pro-
motion were carried out. Business cards 
were collected from all contacted partic-
ipants and visitors and processed to the 
data.
√ We participated in the fair organized in 
ITMA Milan / Italy with 2 separate stands. 
IBIA Expo Fair invitation distribution and 
advertising activities related to fair pro-
motion were carried out. Business cards 
were collected from all contacted partic-
ipants and visitors and processed to the 
data.
√ Our American Representative opened 
a stand at the Las Vegas Market Fair and 
promoted our fair. IBIA Expo Fair invita-
tion distribution and advertising activities 
related to fair promotion were carried 
out. Business cards were collected from 
all contacted participants and visitors 
and processed to the data.
√ We participated in Dubai / Sleep Expo 
Middle East Fair with a stand. IBIA Expo 
Fair invitation distribution and advertis-
ing activities related to fair promotion 
were carried out. Business cards were 
collected from all contacted participants 
and visitors and processed to the data.

IBIA EXPO Yatak makine ve teknoloji üreticisi fir-
maların, yatak sektörüne sunduğu hizmetleri tek 
çatı altında bulabilecekleri butik bir fuar. İlk iki edi-
tasyonu 3 salonda gerçekleştirilen fuarın üçüncü 
editasyonu yüzde 100 lük bir artışla artık 5 salonda 
gerçekleştirilecek. 

ISPA Başkanı Ryan Trainer

I SALONI IBIA EXPO Ziyareti
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IBIA Expo pazarlama ve tanıtım ça-
lışmaları kapsamında bu yıl fuarın 
hedef pazarı olarak belirlenen ül-

kelere özel çalışma yapılması kararı 
alındı. Fuar organizasyon komitesi-
nin almış olduğu karar doğrultusun-
da hedef ülkelere yönelik çalışmalar-
da bu yıl fuar katılımlarının yanı sıra 
ilgili ülkenin ticaret ateşikleri ile doğ-
rudan temas sağlanması sektörel 
birlik ve derneklerle işbirliği ve B2B 
görüşme planlamaları yapılıyor.IBIA 
Yönetim Kurulu Başkanı Osman Gü-
ler, BİFAŞ Fuarcılık Yönetim Kurulu 
Başkanı Ümit Vural ve Bifaş Genel 
Müdürü Erdem Taylan, IBIA EXPO 
2024 tanıtım ziyaretleri kapsamında 
Malezya Ticaret Ataşeliği’ne ziyaret 
gerçekleştirdi. 

Ticaret ataşesi ve diğer Malezyalı yet-
kililer ile yapılan görüşmelerde IBIA 
Expo fuarı tanıtılarak katılımcı ve 
ziyaretçi kapsamı detaylı bir şekil-
de anlatıldı. Fuara katılımcı olmaları 
doğrultusunda ise Ataşelik merke-

zinde Malezya Kauçuk Konseyi ile bir 
araya gelerek ve önümüzdeki editas-
yonda yapılacak işbirlikleri konusu 
ele alındı. Yapılan diğer görüşmeler-
de ise fuara Malezya’dan alım heyeti 
organizasyonu ile ziyaretçi getirilme-
si görüşüldü.

Within the scope of IBIA Expo 
marketing and promotion ac-
tivities, it was decided to car-

ry out special studies for the countries 
classified as the target market of the fair 
this year. In line with the decision taken 
by the fair organization committee, in 

addition to fair participation in the target 
countries this year, direct contact with 
the trade attachés of the relevant coun-
try, cooperation with sectoral unions 
and associations and B2B meeting 
plans are being made. IBIA Chairman of 
the Board Osman Güler, BİFAŞ Fuarcılık 
Chairman of the Board Ümit Vural and 
Bifaş General Manager Erdem Taylan 
visited the Malaysian Trade Attaché 
within the scope of IBIA EXPO 2024 
promotion visits. During the talks with 
the trade attaché and other Malaysian 
officials, the IBIA Expo fair was intro-
duced and the scope of participants 
and visitors was clarified in detail. 

In line with their participation in the fair, 
meeting achieved with the Malaysian 
Rubber Council at the Attaché head-
quarters about discussing the agenda 
regarding cooperations in the upcoming 
edition. In other meetings, it was dis-
cussed to bring visitors to the fair from 
Malaysia through the organization of a 
purchasing delegation.

MALEZYA İŞ KONSEYI İLE İŞBIRLIĞI YAPILIYOR
COOPERATING WITH MALAYSIAN BUSINESS COUNCIL
IBIA Expo pazarlama ve tanıtım çalışmaları kapsamında bu yıl fuarın hedef pazarı olarak belirlenen 
ülkelerden birisi de Malezya
Within the scope of IBIA Expo marketing and promotion activities, Malaysia is one of the countries
defined as the target market of the fair this year.

Uluslararası Uyku Ürünleri Birliği 
ISPA (International Sleep Products 
Association), uyku ürünü üreticile-

rinin ve tedarikçilerinin tam potansiyelleri-
ne ulaşmalarına yardımcı olmak için 1915 
yılında kuruldu. Sektörün ve ürünlerinin 
imajını yükseltmek, üreticilerin ortak çıkar-
ları için mücadele etmek ve önemli bilgileri 
yaymak için birlikte çalışmanın gerekliliği-
ne inanan ISPA, İsmimiz değişse de uyku 
ürünleri sektörünün ilgisini çekme misyo-
numuzdan hiçbir zaman vazgeçmeyece-
ğiz misyonu ile faaliyetlerini devam ettir-
mekte. Uluslararası Uyku Ürünleri Birliği 
ISPA önderliğinde Dünya yatak endüstrisi 
buluşturmak maksadı ile çeşitli fuar ve se-
miner faaliyetleri yürütülmekte. Ibia Expo 
2022 yılından bu yana ISPA ile yapılan iş 
birliği çerçevesinde karşılıklı fayda sağla-
yacak faaliyetlerde bulunulması konusun-
da çalışmalar yürütüyor. Bu kapsamda 
ISPA başkanı Ryan Trainer Ibia Expo fuar 
ve seminerlerine davet edilmiş ve Trainer 
seminer sırasında gerçekleştirdiği sunum-
da önemli bilgiler aktarmıştı.

IBIA EXPO tanıtım çalışmaları kapsamında 
2024 yılında yapılacak olan ISPA Fuar ve  

etkinliklerine  katılarak yatak endüst-
risindeki gelişmeleri dünya çapında 
takip eden bir platform oluşturulması 
hedefleniyor. Amerika’daki yatak en-
düstrisiyle kurulan bu köprü ile sektör-
de yeni işbirlikleri ve büyüme fırsatları 
hedefleniyor. IBIA Expo 2024, sektör-
deki yenilikçi ve ileriye dönük adımlarını 
Avrupa yatak üreticileri birliği EBIA (the 
European Bedding Industries’ Asso-
ciation) ile önümüzdeki dönemde ya-
pacağı protokolle de güçlü bir şekilde 
sürdürmeyi amaçlıyor.

International Sleep Products Associa-
tion (ISPA) was founded in 1915 to help 
sleep product manufacturers and sup-

pliers realizing their full potential. Believing 
in the power of working together to raise 
the image of the sector and its products, 
to getting together necessary capabilities 
for the common interests of the manu-
facturers and to disseminate essential 
information, İSPA continues its activities 
with the mission of staying on our core 
values to serving for the sleep products 
sector, notwithstanding a change in our 

brand name. Under the leadership of the 
International Sleep Products Association 
İSPA, several fairs and seminar activities 
are carried out in order to bring togeth-
er the world mattress industry. Ibia Expo 
has been maintaining its work to provide 
mutual benefits under the framework of 
the cooperation with İspa since 2022. In 
this context, ISPA President Ryan Trainer 
was delegated to the Ibia Expo fair and 
seminars where Trainer himself conducted 
an informative session during the seminar.

Within the scope of İbia expo promotional 
activities, it is aimed to create a platform 
that benchmarks the developments in the 
mattress industry worldwide by participat-
ing in İSPA Fairs and events to be held in 
2024. With this connection established 
with the mattress industry in America, 
new collaborations and future opportuni-
ties are targeted in the sector. İBIA Expo 
2024 looking forward to continue its in-
novative and forward-looking steps in the 
sector with the protocol it will achieve with 
Avrupa Yatak Üreticileri Birliği IBIA (the Eu-
ropean Bedding Industries’ Association) in 
the coming period.

ISPA ILE IBIA GÜÇLÜ İŞBIRLIĞI 
FUTURE COOPERATION BETWEEN ISPA AND IBIA

Ibia tanıtım çalışmaları kapsamında 2024 yılında yapılacak olan ISPA Fuar ve  etkinliklerine  katılarak yatak 
endüstrisindeki gelişmeleri dünya çapında takip eden bir platform oluşturulması hedefleniyor. 
Within the scope of İbia promotional activities, it is aimed to create a platform that benchmarks the developments 
in the mattress industry worldwide by participating in ISPA Fairs and events to be held in 2024. 

ISPA Başkanı Ryan Trainer
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3. Editasyonunu gerçekleştire-
cek olan IBIA EXPO 2024 Tür-
kiye Odalar ve Borsalar Birliği 

tarafından Uluslararası Fuar olarak 
akredite edildi. Fuarın uluslararası ola-
rak akredite edilmesi ile birlikte Ticaret 
bakanlığı himayesinde sektörel alım 
heyeti program yapılmasının karar-
laştırıldığını açıklayan Bifaş Yönetim 
Kurulu Başkanı Ümit Vural, ‘’IBIA der-
neği iş birliğinde düzenlemiş olduğu-
muz fuarımızın ‘Uluslararası’ statüde 
düzenlenebilecek fuarlar kapsamına 
alınmış olmasından dolayı sektör adı-
na gururluyuz. 2024 yılında 3’ncüsü-
nü düzenleyeceğimiz fuarımıza ya-
bancı katılımcı ve ziyaretçi getirilmesi 
için alanına bu kararın büyük faydası 
olacak’’ dedi. Sektörün hedef pazar 
olarak belirlediği ülke ve bölgelere yö-
nelik özel tanıtım ve alım heyeti prog-
ramları yapılarak sektörün önü açıla-
cak. Ticaret bakanlığı ‘’Uluslararası’’ 
statüsü ile 10 bin m2 üzerinde net 
katılımcısı ve belirlediği kriterler dahi-
linde yabancı ziyaretçisi olan spesifik 
fuarlar için özel destekler ve teşvikler 
uyguluyor. 

Yatak Makine Sektörünün
Buluşma Noktası IBIA EXPO 
Ticaret bakanlığı teşvikleri arasında 
katılımcıların ödemiş oldukları alan ki-
rası ve stand dekorasyon ücretlerinin 
%50’si geri ödenebiliyor. Ayrıca fuar 
organizatörlerinin fuara yabancı ziya-
retçi getirebilmek için yapmış olduğu 
reklam ve tanıtım maliyetlerinin önemli 
bir bölümü de geri ödeme kapsamına 
alınıyor. Vural, ‘’Yatak makine üreti-
cilerinin IBIA EXPO fuar katılımından 
maksimum verim almalarını sağla-
mak adına da Ticaret bakanlığı des-
teği almanın büyük önemi var, Fuara 
‘’Uluslararası’’ unvanı alarak başvuru 
yapmaya hak kazandığımız bu destek 
kapsamında katılımcı firmalarımızın 
fuar katılımına ilişkin ödemiş oldukları 
ücretlerin önemli bir bölümünü Ticaret 
bakanlığından geri alabilecekler. Ayrı-
ca organizatör olarak bizlerin yurtdı-
şında sektörün hedeflediği pazarlarda 
yapacağı tanıtım ve reklam çalışma-
larında kullandığımız bütçelerin de 
%75’i devlet tarafından geri ödenecek 
destekler kapsamına alınmış olacak. 
Böylece daha büyük bütçeler ile fua-
rımızın ve sektörümüzün tanıtımını ger-
çekleştirerek IBIA EXPO’nun reklamla-
rını gerçekleştirebileceğiz’’ dedi. Vural, 

‘’Tüm bunlardan bağımsız olarak ih-
racatçı birlikleri iş birliğinde ‘Sektörel 
Alım Heyeti’ programları organize et-
meye de fuarımızın hak kazandığını bu 
konuda da çalışmalara başladığımızı 
bildirmekten mutluluk duyuyorum. 
Destek kapsamında organize edile-
cek.  Sektörel Alım Heyeti programı 
ile de fuar katılımcılarımız daha fazla 
yabancı ziyaretçiye ürün ve hizmet-
lerini anlatma imkanına kavuşacak’’ 
diye sözlerini noktaladı.

IBIA Derneği Yönetim Kurulu Başkanı 
Osman Güler, Bifaş işbirliğinde dü-
zenlenen bölgenin tek ve en büyük 
fuarı IBIA EXPO’nun ‘’Uluslararası’’ 
fuarlar arasına alınmasını memnuni-
yetle karşılayarak, ‘’Sektör mensup-
larımızın fuara olan inançlarının ve fu-
ardan aldıkları verimin artarak devam 
ettiğini, 2023 fuarının hemen akabin-
de sektörün bütün bileşenleri ile Kay-
seri, Bursa ve İstanbul başta olmak 
üzere çeşitli yerlerde düzenlediğimiz 
kısa buluşma ve değerlendirme top-
lantılarında; üyelerimiz IBIA EXPO fua-

IBIA EXPO 2024, which will realize its 
3rd edition, has been accredited as 
an International Fair by the Union of 

Chambers and Commodity Exchang-
es of Türkiye. While giving information 
about the event, following its accred-
itation internationally, which will give 
way to the organization of an industrial 
procurement delegation program un-
der the supervision of Ministry of Trade, 
Bifaş Chairman of the Board Ümit Vu-
ral said, “We are proud on behalf of the 
sector that our fair, which we organized 
in cooperation with the IBIA association, 
has been elevated to the league of fairs 
which have an ‘International’ status.’ 
This decision will be of great benefit to 
its field in bringing foreign exhibitors and 
visitors to our fair, which we will organize 
for the third time in 2024.” The sector will 
eliminate any barriers with the organiza-
tion of special promotion and purchasing 
delegation programs towards the coun-
tries and the regions which specified by 
the Mattress Machinery manufacturers 
as the target market. The Ministry of 
Trade applies special dividends and in-
centives for specific fairs which have an 
“International” status, with precise exhib-
itor figures with over 10 thousand square 
meters and foreign visitors within the set 
of criteria’s which it has set out.

IBIA EXPO, the Meeting Point of the 
Mattress Machinery Industry
Amongst the incentives of the Ministry 
of Trade, 50% of the space rental and 

stand decoration fees which paid by the 
exhibitors can be refunded. In addition, 
a significant portion of the advertising 
and promotion costs incurred by the fair 
organizers to bring foreign visitors to the 
fair are also covered under the refund 
classification. Vural said, “It is of great 
importance to receive support from the 
Ministry of Trade in order to ensure that 
mattress machine manufacturers get 
maximum efficiency from IBIA EXPO fair 
participation as well. Within the scope of 
this support, for which we are entitled 
to apply to the fair by receiving the “In-
ternational” title, the majority amount of 
the fees paid by our participating com-
panies for fair participation can be re-
funded by the the Ministry of Trade. In 
addition, 75% of the budgets that we, 
as the organizer, use in the promotion 
and advertising activities to be carried 
out in the markets targeted by the sector 
abroad will be included in the scope of 
support which are covered under official 
refund grants. In this way, we will be able 
to advertise IBIA EXPO by promoting our 
fair and our industry with larger budgets’’ 
said Vural and continued, “Outside of all 
these, I am happy to announce that our 
fair has granted for the privilege to orga-
nize ‘Sectoral Procurement Delegation’ 
programs in cooperation with exporters’ 
associations and that of the works are 
continued in this direction. These will be 
organized under the supervision of the 
government support. With the Sectoral 
Procurement Delegation program as 

ULUSLARARASI YATAK YAN SANAYI VE TEKNOLOJI  FIRMALARI 3. KEZ İSTANBUL’DA BULUŞACAK
INTERNATIONAL MATTRESS SUPPLY INDUSTRY AND TECHNOLOGY  COMPANIES WILL MEET IN ISTANBUL FOR THE 3RD TIME

“Yatak makine üreticilerinin IBIA EXPO fuar katılı-
mından maksimum verim almalarını sağlamak adı-
na da Ticaret bakanlığı desteğinin büyük önemi var.
Böylece daha büyük bütçeler ile fuarımızın ve 
sektörümüzün tanıtımını gerçekleştirerek IBIA 
EXPO’nun etkinliğini arttıracağız.”

IBIA EXPO 2024 Türkiye Odalar ve Borsalar Birliği tarafından Uluslararası Fuar 
olarak akredite edildi. “Uluslararası’’ unvanı alarak başvuru yapmaya hak 
kazandığımız bu Ticaret Bakanlığı destekleri kapsamında katılımcı firmala-
rımızın fuar katılımına ilişkin ödemiş oldukları ücretlerin önemli bir bölümü-
nü Ticaret bakanlığından geri alma imkanı kazanmış oldular.
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rında nitelikli bir ziyaretçi kitlesi ile kar-
şılaştıklarını ve yeni pazarlara ticaret 
imkanı yakaladıklarını bize bildirdiler. 
Fuarın büyümesine katkı veren tüm 
sektöre gönülden teşekkür ediyorum. 
Sektörümüzün İlk ve Tek fuarı olması-
nın yanı sıra ‘’Uluslararası’’ unvanı ile 
bundan sonra anılacak olması gurur 
verici. 2022 yılında ilkini Bifaş Orga-
nizatörlüğünde düzenlediğimiz IBIA 
EXPO fuarının önümüzdeki dönemde 
alacağı devlet desteği ile hem katı-
lımcılar hem de ziyaretçiler açısından 
önemli fırsatları da beraberinde geti-
receğine inanıyorum’’ dedi. 

3. Uluslararası Yatak yan sanayi ve 
Teknoloji fuarı IBIA EXPO 2024, 25-28 
Eylül 2024 tarihleri arasında 250.000 
m² alanı ve 11 salonu ile Türkiye’nin en 
büyük fuar merkezi  İstanbul İFM’de 
Dünya Yatak Yan Sanayi ve teknoloji  
sektörünü bir araya getirmeye hazır-
lanıyor. Türkiye yatak yan sanayi sek-
törü başta olmak üzere,  Kuzey Ame-
rika, Güney Amerika, Doğu Avrupa, 
Orta Avrupa, Rusya, Ortadoğu Arap 
Ülkeleri gibi sektörün ihracat hedefle-
rinin yoğun olduğu bölgelerden gele-
cek ziyaretçileri ağırlayacaktır.

Geniş Katılımcı Konsepti ile 
İlgi Çekecek
Yatak Yan Sanayi ve Teknoloji fuarı 
IBIA EXPO Fuarının katılımcı konsep-

tini aşağıda belirtilen ürün grupları 
oluşturuyor: Yatak yüzü kumaşı, kulp, 
hareketli mekanizma, nonwoven ku-
maş, elyaf, yatak tutkalı paket yay, 
sünger, ambalaj ürünleri, yatak fermu-
arı, yatak kılıfı, ev tekstili, yorgan, yas-
tık yatak üretim hatları, yatak ambalaj 
makineleri, sünger makinaları, yorgan 
makinaları, yay dizgi makinaları, oto-
matik tutkal hattı , hotmelt tabanca-
ları, yatak kapsülleri, yatak etiketleri 
başta olmak üzere binlerce inovatif 
ürün ve teknolojileri bir çatıda buluş-
turan IBIA EXPO, geniş bir ziyaretçi 
ağından binlerce ziyaretçi  ile organize 
edilecek.

Eş Zamanlı FoamTech Expo 
Fuarla eş zamanlı olarak FoamTech 
Expo Sünger Üretim Teknolojileri ve 
Komponentleri fuarı da yapılacak. 
Gerçekleştirilecek olan konsept dahilin-
de makine üreticileri, Sünger ve Kauçuk 
üreticileri ile Yatak endüstrisi de dahil 
olmak üzere sektörün tüm segmentle-
ri bir araya getirilerek oluşturulan sinerji 
ve ticaret hacminin genişletilmesi hedef-
lenmekte. Yatak üreticilerinin makine ve 
teknolojilerinden sünger ve kauçuklarına 
kadar tüm tedariklerini yapabilecekleri bir 
hub olarak planlanan konsept, yeni dö-
nemde sinerji noktası olarak planlanıyor. 
Seminer ve panelleri ile yatak endüstrisi-
ne kaynak olacak etkinlik IBIA EXPO 
fuarı ile eş zamanlı gerçekleştirilecek.

well, our fair participants will 
have the opportunity to pro-
mote their products and ser-
vices to more foreign visitors.”

Osman Güler, Chairman of the 
Board of Directors of IBIA Asso-
ciation, welcomed the inclusion 
of IBIA EXPO, the only and largest 
fair in the region, organized in co-
operation with Bifaş, amongst the 
“International” fairs, and said, “Our 
members notified us about our sector 
members whose belief and the satis-
faction levels experienced from the fair 
are on the rise, and also our members 
informed us about the number of qual-
ified visitor audience which encoun-
tered at the IBIA EXPO fair and the 
trade opportunity which they evaluated 
for  the new ventures at the brief meet-
ings and assessment sessions which 
are organized in several places which 
led by the Kayseri, Bursa and İstanbul 
with all of the sector components just 
right after the 2023 fair. I would like to 
wholeheartedly thank the entire indus-
try that contributed to the growth of the 
fair. We are proud that, adding to being 
the first and only fair of our sector, it 
will be remembered with the title of “In-
ternational” from now on. I believe that 
the IBIA EXPO fair, which we organized 
for the first time in 2022 under the or-
ganizer of Bifaş, will bring important 
opportunities for both participants and 
visitors with the government support it 
will receive in the coming period.” 

Mattress Supply Industry and Technol-
ogies Fair IBIA EXPO 2024 is preparing 
to bring together the World Bedding 

Machinery sector between 25-28 Sep-
tember 2024 at Istanbul IFM, Türkiye 

largest fair center, 
with an area of 250,000 m2 

and 11 halls. Bedding machine man-
ufacturer companies will host visitors 
from countries where the industry’s 
export target is intense, such as from 
Türkiye, visitor target countries.

It Will Attract Attention with Its 
Large Participant Concept
The participant concept of the IBIA 
EXPO, the Mattress Supply Industry 
and Technologies Fair, consists of the 
following product groups: IBIA EXPO, 
which brings together thousands of 
innovative products and technologies 
under one roof, will be organized with 
thousands of visitors from a wide vis-
itor network which led by bedding 
face fabric, handle, movable mecha-
nism, nonwoven fabric, fiber, bedding 
glue, packet spring, sponge, packag-
ing products, bedding zipper, bedding 
cover, home textile, quilt, pillow bed-
ding production lines, bedding pack-
aging machines, sponge machines, 
quilt machines, spring typesetting 
machines, automatic glue line, hot-
melt guns, bedding capsules, bed-
ding labels.

Simultaneous FoamTech Expo
FoamTech Sponge and Rubber fair 
will also be held simultaneously with 
the fair. Within the scope of the con-
cept to be realized, it is aimed to ex-
pand the synergy and trade volume 
created by bringing together all seg-
ments of the sector, including ma-
chinery manufacturers, sponge and 
rubber manufacturers and the mat-
tress industry. The concept, planned 
as a hub where mattress manufactur-
ers can deliver all of their supplies, 
from machinery and technologies to 
sponge and rubber, is planned as a 
synergy point in the new period. The 
event, which will be a resource for the 
mattress industry with its seminars 
and panels, will be held simultane-
ously with the IBIA EXPO fair.

ULUSLARARASI YATAK YAN SANAYI VE TEKNOLOJI  FIRMALARI 3. KEZ İSTANBUL’DA BULUŞACAK
INTERNATIONAL MATTRESS SUPPLY INDUSTRY AND TECHNOLOGY  COMPANIES WILL MEET IN ISTANBUL FOR THE 3RD TIME

Yatak yan sanayi ve Teknoloji fuarı Uluslararası 
IBIA EXPO, 25-28 Eylül 2024 tarihleri arasında 
250.000 m² alanı ve 11 salonu ile Türkiye’nin en 
büyük fuar merkezi  İstanbul İFM’de Dünya Yatak 
Yan Sanayi ve Teknoloji  sektörünü bir araya ge-
tirmeye hazırlanıyor. 

25 - 28 EYLÜ L 2024
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Bifaş Fuarcılık tarafından organize 
edilen IBIA EXPO fuarı için fuar 
eğitimleri organizasyonu yapan 

Fuarista ile işbirliği gerçekleştirildi.  2003 
yılından beri fuarcılık sektöründe hizmet 
sunan Fuarista şirketinin kurucusu olan 
Mehmet DÜKKANCI tarafından Online 
olarak verilen eğitime Fuar katılımcıları yo-
ğun ilgi gösterdi.

Güç birliği ve deneyimin buluşma nokta-
sı mottası ile faaliyetlerine başlayan Bifaş 
fuarcılık, düzenlediği fuarlar için farklı ba-
kış açıları geliştirmeye ve katılımcı ve zi-
yaretçileri için yüksek verim alabilecekleri 
organizasyonlar yapmaya devam ediyor. 
Bu kapsamda değerlendirilen ve geçtiği-
miz IBIA EXPO fuarında faliyete geçirilen 
katılımcılara yönelik ‘’Fuar Hazırlık’’ eğitimi 
tamamen ücretsiz olarak organize edildi. 
Düzenlenen eğitime katılan firma yetkilileri 
memnuniyetlerini belirtirken bu tarz işbir-
liklerinin geliştirilmesinin fuardan maksi-
mum verim almak için önemli olduğunu 
söylediler.

Eğitim faaliyeti kapsamında Satış Yapmak 
İçin Fuara Nasıl Hazırlanmak Gerekir? so-
rusunun cevapları arandı.

Fuara Nasıl Nasıl Hazırlanmak 
Gerekir?
Fuara katılmak dışardan bakınca basit 
bir süreç gibi görünse de içinde onlar-
ca önemli konuyu barındıran büyük bir 
yolculuktur. Fuara katılma sürecini doğru 
yönetmek için her aşamasında doğru ha-
zırlanmak gerekir.

Fuar katılım sürecini 7 aşamada düşün-
mek gerekir. Bu aşamaları şunlardır:

1.DEĞERLENDİRME 
Değerlendirme aşaması “fuara katılma” 

niyetine girince, şirket içinde fuara neden 
katılmak istediğimize dair bir dizi Tespitler 
yapıp kendimize somut Hedefler koyma-
mız gerekir.

Tespitlerimizi Şirketimiz hakkında yapma-
mız gerekir? Biz nasıl bir şirketiz? Ürünü-
müz veya hizmetimiz nedir? Müşterimiz 
kimdir? Sorunumuz nedir? Katılacağımız 
fuarın bize vaadi nedir?

A collaboration was made with Fuar-
ista, which organizes fair trainings 
for the IBIA EXPO fair which orga-

nized by Bifaş Fuarcılık. Fair participants 
showed an intense interest in the training 
given online by Mehmet DÜKKANCI, the 
founder of Fuarista company, which has 
been providing professional services in the 
fair industry since 2003.

Bifaş Fair Organization, which started its 
operations with the motto of ‘The meeting 
point of unity and experience’, continues to 
develop different perspectives for the fairs it 
organizes and also to run organizations that 
provide high efficiency for its participants 
and visitors. “Fair Preparation” training was 
organized completely free of charge for the 
participants, which was evaluated in this 
context and put into action at the last IBIA 
EXPO fair. Company officials whom attend-
ed the training expressed their satisfaction 
and said that developing such collabora-
tions is important to get maximum efficiency 
from the fair.

Within the scope of the training activity, the 
answers to the questions were in search of 

about How Should I Prepare for the Fair to 
Make Sales? 

How Should We Prepare for the Fair?
Although attending the fair may seem like a 
simple process from the outside, it is a big 
journey that includes dozens of important 
issues. In order to manage the fair partici-
pation process accurately, it is necessary to 
have the right training at every stage.

It is necessary to consider the fair participa-
tion process in 7 stages. These stages are:

1. EVALUATION
When the evaluation phase enters the inten-
tion of “participating in the fair”, we need to 
make a series of Inquiries within the compa-
ny about why we want to participate in the 
fair and set concrete Targets for ourselves.

Our Inquiries What should we do about 
our company? What kind of company are 
we? What is our product or service? Who is 
our customer? What is our problem? What 
promises the fair which we attend gives us?
After our inquiries, we need to set Targets for 
ourselves. What do we expect from the fair? 
If possible, we should clarify our goals and 
set Basic Success Criteria’s for ourselves.

2. PRELIMINARY PREPARATION
The Preliminary Preparation phase is the 
stage where we negotiate the contract with 
the sales representative of the fair organizer.

There are issues we need to clarify and learn 
during the contract phase, we make with 
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Bifaş Fuarcılık tarafından İstanbul Fuar Merkezinde organize edilen Uluslararası Yatak Yan Sanayi ve 
Teknoloji fuarı IBIA EXPO katılımcılarına yönelik ‘Fuar Hazırlık’ Eğitimi Gerçekleştirildi.
“Fair Preparation” Training was held for the participants of the International Mattress Supply Industry
 and Technologies Fair IBIA EXPO.

IBIA EXPO fuarında faliyete geçirilen katılımcıla-
ra yönelik ‘’Fuar Hazırlık’’ eğitimi tamamen ücretsiz 
olarak organize edildi. Eğitime katılan firma yetkilile-
ri memnuniyetlerini belirtirken bu tarz işbirliklerinin 
geliştirilmesinin fuardan maksimum verim almak için 
önemli olduğunu söylediler. 
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Tespitlerimizden sonra kendimize Hedefler 
koymamız gerekir. Fuardan ne bekliyo-
ruz? Mümkünse hedeflerimizi netleştirip 
kendimize Temel Başarı Kriterleri belirle-
meliyiz.

2. ÖN HAZIRLIK
Ön Hazırlık aşaması, fuar organizatörü-
nün satış temsilcisi ile sözleşme görüş-
melerini yaptığımız aşamadır. 

Satış temsilcisi ile yaptığımız sözleşme 
aşamasında sormamız, öğrenmemiz 
gereken konular var. Katılmayı düşündü-
ğümüz fuarın müşteri temsilcisine fuarın 
sonuç raporunu, ziyaretçi analizlerini, 
fuarın yıldan yıla seyrini, katılımcı listesi-
ni ve yerleşim planını sormamız gerekir.  
Fuar yerleşim planından bizim için en 
ideal yeri seçmemiz gerekir. 

Bu toplantının sonunda katılmayı planla-
dığımız fuarın, bizim için doğru fuar olup 
olmadığına dair kanaat getirmemiz ge-
rekir. Görüştüğümüz fuar ihtiyaçlarımızı 
karşılıyorsa, son kararımızı vermeden 
önce, fuar müşteri temsilcisinden öğren-
diğimiz bilgilerle bir fuar katılım bütçesi 
hazırlamamız gerekir. 

3. HAZIRLIK
Hazırlandığımız fuar için ilk düşünmemiz 
gereken şirket içinde bu hazırlığı kimin 
yapacağıdır. Öncelikle tüm süreci yö-
netecek patron ve genel müdür dışında 
bir yetkiliyi görevlendirmek her zaman 
daha doğru, daha pratik olur. Fuar ka-
tılım hazırlıkları esnasında birçok şirket 
içi kaynağı ve dış tedarikçilerden alınan 
hizmetleri birlikte almak ve hazırlık çalış-
malarını yürütmek gerekir. 

Fuar hazırlık yöneticisi ve fuar ekibi bel-

li olduktan sonra ilk yapılacak iş fuarın 
temel başarı hedeflerini belirlemek, daha 
önce belirlendiyse geliştirmek veya teyid 
etmektir. 

Sonraki adımda, fuarda beklediğimiz müş-
teri profilini hatırlamalı ve müşteriye ne tür 
faydaları sunacağımızı belirlememiz gerekir. 

Müşterimizin kiminle fuar standımızda gö-
rüşmek isteyeceğini belirlememiz gerekir. 
Hangi ziyaretçi profilimize ekibimizden ki-
min ne anlatacağını belirlememiz gerekir. 

Fuar stand ekibini belirledikten sonra da 
kendilerine ürünlerimiz, hizmetlerimiz, ileti-
şim, davranış, kalabalık önünde davranış, 
hitabet gibi eksikleri varsa iç veya dış kay-
naklardan eğitim aldırmamız faydalı olur. 

Fuar ekibini belirledikten sonra da fuar-
da göstereceğiniz ürünleri seçmeniz, he-
nüz hazır değilse, prototip götürüyorsanız 
özenle hazırlamanız gerekecektir. 

Fuarda ziyaretçilerinize dağıtacağınız, pa-
zarlama araçlarımızı katalog, broşür, kartvi-
zit gibi mecraları iyi planlamanız gerekir. 
Fuar standımıza uğrayan, toplantıya katılan 
ziyaretçileri nasıl kayıt edeceğinizi önceden 
düşünerek planlamanız gerekmektedir.

Ürünleriniz, hizmetleriniz, broşürleriniz, 
promosyonlar, numuneler, ve ikramlıkla-
rınız ve tüm yardımcı ekipmanlarınız ha-
zırlandıktan sonra da bunları fuar alanına 
göndermek için gerekli zamana, bütçeye 
ve lojistik desteğine ihtiyacınız olacaktır. 
Yurt dışında bir fuara katılıyorsanız da mal-
larınızın herhangi bir gümrükte takılmasını 
veya fuarı boş stantla açmanızı istemiyor-
sanız doğru lojistik şirketi ile görüşmeniz 
gerekecektir. 

the sales representative. We need to ask 
the customer representative of the fair we 
plan to attend about the fair’s final report, 
visitor analyses, year-on-year course of the 
fair, participant list and layout plan. We need 
to choose the most ideal place for us from the 
fair layout plan.

At the end of this meeting, we need to de-
cide whether the fair we plan to attend is the 
right one for us. If the fair we are negotiating 
meets our needs, we need to prepare a fair 
participation budget with the information we 
received from the fair customer representa-
tive before making our final decision.

3. PREPARATION
The first thing we need to think about the fair 
we are preparing for is who will carry out this 
preparation within the company. First of all, it 
is always better and more practical to appoint 
an official other than the boss and the gener-
al manager to administer the entire process. 
During the preparations for participation in the 
fair, it is necessary to obtain many in-house 
resources and services from external suppli-
ers and carry out the preparation work.

After the fair preparation manager and the 
fair team are determined, the first thing to do 
is to determine the basic success targets of 
the fair and to develop or validate them if they 
have been determined before.

In the next step, we need to internalize the 
customer profile we expect at the fair and de-
termine what kind of benefits we will offer to 
the customer.

We need to determine who our customer 
would like to meet at our exhibition stand. We 
need to determine who from our team will be 
responsible for the spesific visitor profile seg-
ment to provide guidance. After determining 
the fair stand team, it would be advised to 
provide training on our products, services, 
communication, behavior, behavior in front of 
the crowd, articulation if these were not ac-
quired and from internal if available or from 
external sources. After determining the fair 
team, you will need to choose the products 
you will exhibit at the fair and prepare them 
diligently if they are not ready yet or if you are 
bringing a prototype.

You need to carefully plan the marketing tools 
which you will distribute to your visitors at the 
fair such as catalogues, brochures and busi-
ness cards.You need to think and plan in ad-
vance how you will register the visitors whom 
are visiting our fair stand and attending the 
meeting.

After preparing your products, services, bro-
chures, promotions, samples, refreshments 
and all of your auxiliary equipment, you will 
need the required amount of time, budget 
and logistics support in order to deliver them 
to the fairground. If you are attending a fair 
abroad and you do not want your goods to 
be stuck at any customs and you do not want 
to open the fair with an empty stand, you will 
need to contact the right logistics company.

Instead of an eventful, spacious and super-
fluous gross stand that could only attract at-
tention, choose the right stand for your mar-
keting strategy and appoint the right stand 
constructor for its installment, a stand which 
suits your goal of attending the fair, which your 
visitor profile will favor, where you can easily 
display your products and services, inwhich 
you will spend time very intensely but with an 
enjoyment revealing a holiday atmosphere. 
You can find in the Fair Organizer’s Online 
Exhibitor Handbook about the occupational 
health and safety legislations you need to fol-
low in order to be included in the Fair Orga-
nizer’s catalogue precisely and to set up your 
stand at the right time without any problems, 
and the stand construction rules you need 
to follow in the fairground. In fact, answering 
the questions asked in this Online Exhibitor 

IBIA EXPO 2023 KATILIMCILARINA FUAR  HAZIRLIK EĞITIM PROGRAMI YAPILDI 
FAIR PREPARATION TRAINING PRO GRAM FOR IBIA EXPO EXHIBITORS

Fuara katılmak dışardan bakınca basit bir süreç gibi 
görünse de içinde onlarca önemli konuyu barındıran 
büyük bir yolculuktur. Fuara katılma sürecini doğru 
yönetmek için her aşamasında doğru hazırlanmak  
karşımıza çıkabilecek olan tüm süreçleri planlamak 
ve çözüm odaklı düşünmek gerekir. 
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Şatafatlı, gösterişli ve sadece dikkat 
çekme amaçlı gereksiz abartılı bir stand 
yerine, fuara katılma hedefinize uygun, 
ziyaretçi profilinizin hoşuna gidecek, ürün-
lerinizi hizmetlerini rahatlıkla sergileyebile-
ceğiniz, içinde, çok yoğun, ama çok keyif-
le bir bayram havası içinde geçireceğiniz, 
pazarlama stratejinize uygun bir standı 
doğru bir stand yapımcısına yaptırmanız 
gerekecektir. 

Fuar Organizatörünün kataloğunda doğ-
ru yer alabilmek, standınızı doğru zamanda 
problemsiz kurmak için uymanız gereken iş 
güvenliği ve sağlığı kuralları, fuar alanında uy-
manız gereken stand yapım kurallarını Fuar 
Organizatörünün Online Katılımcı El Kitabın-
da bulmanız mümkündür. Hatta bu online 
Katılımcı El Kitabında size sorulan soruları 
zamanında cevaplamanız sizi yurt dışındaki 
fuar alanında canınızı sıkacak sorunlardan, 
sürpriz maliyetlerden kurtaracaktır.

Fuarda gerçekten fark yaratmak, dikkat 
çekmek ve başarılı olmak isteyenler için 
yapmaları gereken birkaç temel konu vardır:

Fuar Organizatörlerinin ziyaretçiyi davet 
etme gücü olmadığını sadece duyurma 
gücü olduğunu, ziyaretçinin sadece katı-
lımcının davetini, davet olarak algıladığını 
hatırlayarak standımızda bizi ziyaret etme-
lerini istediğimiz müşteri ve müşteri aday-
larını davet etmemiz gerekir. 

Aynı zamanda, fuar organizatörünün de 
görevinin, fuar alanına yani koridorlara 
müşterinin gelmesini sağlamak olduğunu, 
standımızın için müşteri adaylarının gelme-
sini sağlamanın da bizim görevimiz oldu-
ğunu unutmamız gerekir.

Fuarda farklılaşmak için ikinci önerimiz de 
bir etkinlik düzenlemektir. Ticaret Sahne-
sinde veya kendi standınızda bir ticari su-
num, bir kokteyl yada bir parti ya da fuar 
akşamı bir network etkinliği son derece 
cazip olabilir.

4. KURULUM
Fuar alanına önce sizden önce stand ya-
pımcınız girer. Standınızı kurar, size teslim 
eder. Sonra siz girer ürünlerinizi yerleştirir-
siniz! Tüm bunları 2 satırda anlattığımız gibi 
sizin de 3 günde bitirmeniz gerekir. Bunun 
için de kurulum sürecini de öncesinden 
çok iyi planlamak gerekir. Aksi halde fu-

ardan bir önceki gece standınızın sabaha 
karşı zar zor bitmesi hayatınızın en büyük 
kabuslarından biri olabilir!

5.FUAR
Fuar günlerinde artık perde açılmış, siz 
de sahnedesiniz. Hazırlık aşamasında her 
konuyu en iyi ayrıntıya kadar çok iyi plan-
lamanız ve çok iyi hazırlamanız gerekir. 
Fuarda, öncesinden hazırladığınız her şeyi 
sadece uygulamanız ve ziyaretçilerinizi 
ağırlamanız gerekir.

İhracat müşterisine fuarda satış yapmak 
için sıcak ve gerçekçi davranışlarınızla, 
yüksek motivasyonunuzla, güler yüzü-
nüzle, bir kutlama havasında bir bayram 
havasında misafirlerinizi karşılamanız ve 
standınızda ağırlamanız gerekir. Standınız 
siz ve ekibiniz sayesinde bir çekim merke-
zi olmalıdır!

Toplantı akışlarınızı en uzun 20 dakikalık 
dilimler halinde planlamanız gerekir.

En önemlisi de standınıza gelen herkesin 
kartvizitini veya bilgisini almamız gerekir. 
İster biri ile görüşebilmiş, isterse de görü-
şememiş olsun! Katıldığımız fuarlarda top-
ladığımız en büyük ganimet kartvizitlerdir.

6. SÖKÜM
Fuar bitim saatinden sonraki 2 -3 saat fuar 
stand personeli için önemlidir. Çok önce-
sinden kimin hangi ürünleri hangi kolilere 
paketleyeceğini planlamamız gerekir. Sö-
küm saati geldiğinde de herkes kendi üze-
rine düşeni hızlıca yapıp standın 1-2 saat 
içinde boşalması gerekmektedir.

7. SONRASI
Fuar bittikten sonra işimiz bitmiyor! Asıl 
şimdi başlıyor!

İhracat müşterisine fuarda satış yapmak 
nasip olmadıysa, Ofise döner dönmez de 
yapacakları ilk iş İhracat Müşterisine Fuar-
dan sonra Satış Yapmak için fuar sonra-
sı hafta içinde hızlıca, fuarda tanıştıkları 
insanları hemen iletişime geçmektir. 

Fuardan Müşteri Bulmak İçin Doğru Ha-
zırlık. Birçok adımı basit görünse de, fuara 
doğru hazırlık sonucunda, bol bol doğru 
müşteri adayını standınızda ağırlayabilir ve 
satışla sonuçlanacak görüşmeleri başlata-
bilirsiniz. 

Handbook in a timely manner will save you 
from any disturbing situations and extra costs 
at the fairgrounds abroad.

For those who really want to make a differ-
ence, attract attention and be successful at 
the fair, there are a few basic steps which 
need to be done: We should invite the cus-
tomers and prospectives whom would visit us 
at our stands while keeping in mind that Fair 
Organizers do not have the power to invite 
visitors, but only to announce them, and that 
visitors only perceive the participant’s invita-
tion as an invitation.

At the same time, we should not forget that 
the duty of the fair organizer is to ensure that 
customers arrive at the fairground area which 
are the corridors, and that it is our duty to en-
sure that prospective customers also come 
to our stand.

Our second suggestion to differentiate our-
selves at the fair is to organize an event. A 
commercial presentation on the Trade Stage 
or at your own stand, a cocktail, a party or a 
networking event on the evening of the event 
can be extremely attractive.

4. INSTALLATION
Your stand maker enters the fairground area 
before you. These set up your stand and 
deliver it to you. Then you enter and place 
your products! As we explained all this in 2 
lines, you need to finish it in 3 days. For this, 
it is necessary to plan the installation process 
very well in advance. Otherwise, having your 
stand hardly delivered in the morning the 
night before the fair could be one of the big-
gest disappointments of your life!

5. FAIR
On fair days, the curtains are exposed and 
you are on the stage. During the preparation 
phase, you need to have a well planning 
and preparation about every detail, down to 
the most subtle. At the fair, you just need to 

implement everything you have prepared in 
advance and welcome your visitors.

In order to sell to export customers at the 
fair, you need to welcome your guests and 
host them at your stand with your warm 
posture and business attitude, high motiva-
tion, smiling face, and in a joyful and festive 
atmosphere. Your stand should be a center 
of attraction thanks to you and your team!

You should plan your meeting flows in 
20-minute time periods at most. Most im-
portantly, you need to collect the business 
cards or information of everyone whom 
comes to your stand. Whether the attend-
ee was able to meet someone or not! The 
biggest gain we get from the fairs we attend 
are business cards.

6. DISASSEMBLY
The 2-3 hours after the end of the fair are 
important for the fair stand personnel. We 
need to plan well in advance regarding who 
will pack which products in which boxes. 
When the disassembly time comes, every-
one must execute their own task swiftly 
and the stand must be emptied within 1-2 
hours.

7. AFTERWORK
Our work does not end after the fair is over! 

It really starts now! If not having the oppor-
tunity to sell to the export customer at the 
fair, the first thing which should be done 
after immediately returning to the office is 
to contact people directly which met at the 
fair, following week after the fair at speed, in 
order to sell to the Export Customer.

Right Preparation to Find Customers at the 
Fair Although many of the steps may seem 
simple, as a result of proper preparation 
for the fair, you can host plenty of the right 
customers at your stand and start negotia-
tions that will result in sales.

“Fuarda farklılaşmak için bir önerimiz de fuar orga-
nizasyonu sırasında etkinlik düzenlemektir. Ticaret 
Sahnesinde veya kendi standınızda bir ticari su-
num, bir kokteyl yada bir parti ya da fuar akşamı bir 
network etkinliği son derece cazip olabilir.’’
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Abicol, 2011 yılında Brezilya’da 
kurulmuş ve kurucusu ve ilk 
başkanı Felix Raposo’dur . Bu-

gün, Brezilya Yatak Endüstrisi Birliği’nin 
başkanlığını Rodrigo Miguel de Melo 
yapmaktadır. ABICOL’ün IBIA Expo ile 
yapmış olduğu işbirliği protokolü ile Fuar 
katılımcıları Brezilya pazarına doğru ve 
kolay ulaşım için etkin tanıtım çalışma-
larından faydalanabilecek. ABICOL Baş-
kanı Rodrigo Miguel de Melo işbirliğine 
ilişkin yapmış olduğu açıklamalarında 
“IBIA EXPO - Yatak Yan Sanayi ve Tek-
nolojileri Fuarı’na katılımımıza sağladığı-
nız değerli katkılar için en içten teşek-
kürlerimizi sunarız. Sağladığınız destek, 
İstanbul’daki bu önemli etkinliğin bir 
parçası olmamız için çok önemliydi. IBIA 
Expo’ya katılımımızı değerlendirirken, 
sektör liderleriyle etkileşimde bulunma-
nın, en yeni teknolojileri keşfetmenin ve 

stratejik bağlantılar kurmanın ölçülemez 
değerinin farkındayız. Bu nedenle, Bre-
zilyalı yatak üreticilerinden oluşan bir 
heyetin IBIA Expo 2024’e katılımını sağ-
lamak üzere hazırlıklara başlamakla ilgi-
lendiğimizi ifade etmek isteriz. Bize öyle 
geliyor ki bu fuar bilgi paylaşımı, yenilikçi-
liğin teşvik edilmesi ve iş ağlarımızın ulus-
lararası alanda genişletilmesi için ideal bir 
ortam sunuyor. Bu girişimi sürdürmek için 
belirli ayrıntıları ve potansiyel eylem plan-
larını görüşmek istiyoruz.Birlikte çalışarak 
Brezilyalıların IBIA Expo 2024’e katılımını 
daha da büyük bir başarıya dönüştüre-
bileceğimizden eminiz. ABICOL’ün IBIA 
Expo’ya başarılı bir şekilde katılmasına 
vesile olan özveri ve desteğiniz için bir 
kez daha şükranlarımızı sunarız. Gele-
cekte tekrar işbirliği yapma ve sektö-
rümüz için değerli deneyimler yaratma 
fırsatını sabırsızlıkla bekliyoruz.’’dedi

Based in Brazil, Abicol was found-
ed in 2011 and its founder and 
first president is Felix Raposo. To-

day, the presidency of the Brazilian Mat-
tress Industry Association is chaired by 
Rodrigo Miguel de Melo. With ABICOL’s 
cooperation protocol with IBIA Expo, fair 
participants will be able to benefit from 
effective promotional activities for con-
venient and easy access to the Brazil-
ian market.  With ABICOL’s cooperation 
protocol with IBIA Expo, fair participants 
will be able to benefit from effective pro-
motional activities for accurate and easy 
access to the Brazilian market. In personal 
statement regarding the cooperation, AB-
ICOL President Rodrigo Miguel de Melo 
said, ‘’We would like to express our sin-
cere gratitude for your invaluable contribu-
tion to ABICOL’s participation in the IBIA 
Expo 2023 -Mattress Supply Industry and 
Technologies Exhibition. The support you 
provided was essential for us to be part 
of this significant event in Istanbul. As we 
reflect on our participation in IBIA Expo, 

we recognize the immeasurable value of 
interacting with industry leaders, exploring 
cutting-edge technologies, and establish-
ing strategic connections. Therefore, we 
would like to express our interest in initi-
ating preparations to enable the participa-
tion of a delegation of Brazilian mattress 
manufacturers at the IBIA Expo 2024. It 
seems to us that the exhibition provides 
an ideal environment for knowledge shar-
ing, promoting innovation, and expanding 
our business networks on an international 
stage. To continue this initiative, we would 
like to discuss specific details and poten-
tial action plans. We are confident that, by 
working together, we can make the par-
ticipation of Brazilians in IBIA Expo 2024 
an even greater success. We would like to 
extend our gratitude once again for your 
dedication and support, which were in-
strumental in the successful participation 
of ABICOL in IBIA Expo. We eagerly look 
forward to the opportunity to collaborate 
again in the future and create valuable ex-
periences for our industry.’’

BREZILYA YATAK SEKTÖRÜ, IBIA EXPO’DA OLACAK
BRAZILIAN MATTRESS INDUSTRY WILL BE AT IBIA EXPO

Hindistan Uyku Ürünleri Federas-
yonu (ISPF), uyku ürünleri ala-
nındaki oyuncuları birleştirmek 

ve uyku sektörünün önemini ortaya çı-
karmak amacıyla 35 yıl önce kuruldu. 
Sağlıklı bir uyku, aktif bir yaşam tarzına 
ve daha iyi bir sağlığa giden yolu açar 
mottosu ile faaliyetlerini sürdüren derne-
ğin ana amacı daha iyi yataklar ve diğer 
uyku ürünleriyle tüketicilere iyi bir uyku 
çözümü sunmak. 

IBIA Expo’nun hedef pazarları arasında yer 
alan Hindistan’da köklü bir geçmişe sahip 
bulunanan ISPF ile yapılan işbirliği kapsa-
mında Hindistanlı üreticilerin fuar katılımları-
nın yanı sıra Hindistanlı sektör temsilcilerinin 
fuarı heyet olarak ziyaretleri amaçlanıyor. 
IBIA Expo 2023 yılı editasyonunda  ISPF 
Genel Sekreteri Srinivasan Sundaresan, 
IBIA Expo’da verdiği seminer ile ‘’Indian 
Mattress Market’’ sektöründe yaşanan ge-
lişmelere dair görüşlerini paylaştı.

Hedeflenen amaçlar doğrultusunda fu-
arın sonraki editasyonlarında gerçekleş-
tirilen işbirliğinin kapsamı genişletilerek, 
alım Heyeti organizasyonu yapılması ile 
birlikte Hindistan pazarının Türk Yatak 
makine ve  teknoloji  üreticileri ile bu-
luşturulmasına olanak sağlanacak. Hin-
distan ziyaretçi promosyonu çalışmaları 

için ayrıca Mattresstech Expo Fuarı ile 
kurumsal işbirliğine gidilerek çeşitli an-
laşmalar yapıldı. Sektör analizi ve data 
oluşturulması noktasında ise ülkemizin 
Hindistan Ticaret Ataşeliği ile iletişim ve 
temaslar devam ediyor.

The Indian Sleep Products Federation 
(ISPF) was founded 35 years ago 
with the aim of uniting players in the 

sleeping products field and revealing the im-
portance of the sleeping industry. Continuing 
its operations with the motto ‘A healthy sleep 

paves the way to an active lifestyle and better 
health’, the main aim of the association is to 
offer consumers a healthy sleeping alterna-
tive with better mattresses and other associ-
ated sleeping products. Within the scope of 
the cooperation with ISPF, which has a long 
track of history in India, which is amongst the 
target markets of IBIA Expo, it is aimed for 
Indian manufacturers to participate in the fair 
as well as Indian sector representatives to 
visit the fair as a delegation. 

Srinivasan Sundaresan, Secretary of the In-
dian Sleep Products Federation, who has 
long-standing experience in the mattress in-
dustry, attended the IBIA Expo 2023 edition 
and shared own views on the developments 
in the “Indian Mattress Market” sector in the 
seminar delivered at IBIA Expo.

In line with the targeted objectives, the scope 
of the cooperation in the next editions of the 
fair will be expanded and with the organiza-
tion of the purchasing delegation, the Indian 
market will be able to meet with Turkish Mat-
tress Machinery and Technology manufactur-
ers. Various agreements were also made in 
corporate cooperation with the Mattresstech 
Expo Fair for India visitor promotion activities. 
Our country’s correspondence and contacts 
with the Indian Trade Attaché continue in 
terms of sector analysis and data creation.

IBIA EXPO,  ISPF İLE KAPSAMLI İŞBIRLIĞI
COMPREHENSIVE COOPERATION BETWEEN IBIA EXPO AND ISPF

ABICOL Başkanı Rodrigo Miguel de Melo işbirliğine iliş-
kin yapmış olduğu açıklamalarında “IBIA EXPO Yatak 
Yan Sanayi ve Teknolojileri Fuarı’na katılımımıza sağladı-
ğınız değerli katkılar için en içten teşekkürlerimizi sunarız. 
Sağladığınız destek, İstanbul’daki bu önemli etkinliğin bir 
parçası olmamız için çok önemliydi.”

ISPF ile yapılan işbirliği kapsamında Hindistanlı üretici-
lerin fuar katılımlarının yanı sıra Hindistanlı sektör tem-
silcilerinin fuarı heyet olarak ziyaretleri amaçlanıyor. IBIA 
Expo 2023 yılı editasyonunda  ISPF Genel Sekreteri Sri-
nivasan Sundaresan, IBIA Expo’da verdiği seminer ile 
‘’Indian Mattress Market’’ sektöründe yaşanan gelişme-
lere dair görüşlerini paylaştı.

Osman Güler / Rodrigo Miguel de Melo 

Osman Güler / Srinivasan Sundaresan 
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Türkiye’de sektörünün ilk ve tek fu-
arı olan IBIA EXPO Yatak Yan Sa-
nayi ve Teknolojileri Fuarı, BİFAŞ 

organizasyonuyla İstanbul Fuar Merke-
zi’nde kapılarını açtı. IBIA EXPO 2023, 
Türkiye’nin yatak komponentleri ve tek-
nolojileri konusunda ilk olmasının yanı 
sıra uluslararası düzeyde de Avrasya’nın 
en büyük fuarı olma özelliği taşıyor.

13.720 yerli 4.920 yabancı ziyaretçi-
ye ev sahipliği yapan olan IBIA EXPO 
2023-Yatak Yan Sanayi ve Teknolojileri 
Fuarı oldukça zengin bir ziyaretçi profi-
line sahipti. Fuara katılan ziyaretçilerin; 
%36’sı yatak imalatçıları, %23’ü kom-
ponent ithalatçıları, %17’si uyku ürün-
leri ithalatçıları, %13’ü yatak yan sanayi 
ithalat ve ihracatçıları, %11’i ise kamu, 
basın, tasarımcılar ve sektör firmaların-
dan oluşuyordu. 

10 hedef ülkeden özel alım heyetlerinin, 
18 binin üzerinde ziyaretçinin, Avru-
pa, Orta Doğu, Amerika, Kuzey Afrika, 
Rusya ve Bağımsız Devletler Topluluğu 
ülkelerinden profesyonellerin yer aldığı 
IBIA Expo 2023’de en son teknolojiler 
ve inovatif ürünler sergilendi. 15’i ya-
bancı olmak üzere toplam 126 marka-
nın standlı katılım yaptığı fuar 25.000m2 
kapalı alanda 28 Eylül- 1 Ekim 2023 ta-
rihleri arasında başarılı bir şekilde ger-
çekleştirildi.

Makro Ekonomide Yaşanan
Olumsuzluklara Rağmen
Başarılı Bir Fuar
Birleşik Fuar Yapım A.Ş Bifaş Genel 
Müdürü Erdem Taylanlı, “2023 yılının 
hemen başında meydana gelen büyük 
deprem felaketi ve Dolar/TL paritesin-
de yaşanan oynamalara ek olarak 2023 
yılının 2. Çeyreğinde yeni oluşturulan 
ekonomi yönetiminin ardı ardına faiz ar-

tırımlarına gitmesi Türk yatırımcılarının sı-
cak paraya ulaşımını kısıtladı. Ülkemizde 
planan yeni yatırımların ertelenmesine 
ya da step step yapılmasına neden oldu. 
Diğer taraftan ise birkaç ayda biteceği 
düşünülen Rusya ve Ukrayna savaşının 
1 yıldan uzun bir zamandır devam ediyor 
olması ve balkanlara sıçrama endişesi 
ile Eu bölgesinde endişeli bir bekleyiş 
hakim. Eu bölgesinde 2023 yılı enflas-
yon ortalaması %6 lara kadar çıktı. Eu 
bölgesi için bu olumsuz tablo karşısında 
2023 yılı büyüme hedefi %0.7’ye kadar 
geriledi. Bu tabloda Avrupa’nın yaptığı 
ithalatlar %14 gerilemiş durumda. Bir 
başka deyişle Eu bölgesi resesyona 
girmiş durumda’’ dedi. Açıklamalarını 
sürdüren Taylanlı ‘’ Amerika kıtasında 
makro ekonomik verilerin ve büyüme 
tahminlerinin yükseltilerek revize edil-
mesine karşı özellikle yatak teknolojileri 
sektörüne karşı ek vergi uygulamaları ve 
Dünya pazarına paralel olarak bölgedeki 
yatak üretim kapasitesindeki düşüş ne-
deni ile sektörün genel anlamda sıkıntı-
ları var’’ dedi. 

Bu yıl 2. defa gerçekleştirilen IBIA EXPO’ 
tüm bu verilerin ışığında 18 binin üzerin-
de profesyonel ziyaretçiyi, 126 tekno-
loji üreticisi ile buluşturduğunu anlatan 
Taylanlı Uluslararası statüsü kazanan 
fuarın önümüzdeki dönemde artacak 
yabancı ziyaretçileri ile sektörünün ih-
racatına da önemli katkılar sağlayacağı-
nı söyleyerek sözlerini noktaladı. 

IBIA EXPO 2023-Mattress Supply In-
dustry and Technologies Fair, which 
hosted 13,720 local and 4,920 for-

eign visitors, owned a very diverse vis-
itor profile. 36% of the visitors attend-
ing the fair were composed of mattress 
manufacturers, 23% were component 
importers, 17% were sleeping products 
importers, 13% were mattress supply 
importers and exporters, and 11% were 
public, press, designers and sector 
companies.

The latest technologies and innovative 
products were exhibited at IBIA Expo 
2023, where special procurement dele-
gations from 10 target countries, more 
than 18 thousand visitors, and profes-
sionals from Europe, the Middle East, 

America, North Africa, Russia and the 
Commonwealth of Independent States 
attended. The fair, where a total of 126 
brands, 15 of which were foreign, partici-
pated with stands, was held successfully 
between 28 September and 1 October 
2023 in a 25,000 m2 closed area.

A Successful Fair Despite the 
Drawbacks in the Macro Economy
Birleşik Fuar Yapım A.Ş Bifaş Gener-
al Manager Erdem Taylanlı stated that 
in addition to the major earthquake 
disaster that occurred at the very be-
ginning of 2023 and the fluctuations in 
the Dollar / TL parity, Turkish investors 

have limited access to fresh financial 
liquidite with the successive interest 
rate increases of the newly formed eco-
nomic management in the 2nd quarter 
of 2023. and shared the following, “It 
caused the new investments planned in 
our country to be postponed or to be 
made step by step. On the other hand, 
there is an depressive stagnant period 
in the EU region due to the fact that the 
war between Russia and Ukraine, which 
was expected to cease in a few months, 
has been going on for more than a year 
and there are concerns about it spread-
ing to the Balkans. In the EU region, the 
inflation average in 2023 reached up to 
6%. In the face of this negative outlook 
for the EU region, the growth target for 
2023 dropped to 0.7%. In this view, 
imports from Europe have decreased 
further by 14%. In other words, the EU 
region is entered in recession.”  Con-
tinuing his statements, Taylanlı said, 
“The sector has problems in general 
due to the increase and revision of the 
macroeconomic data and growth fore-
casts in the American continent, espe-
cially due to additional tax applications 
against the mattress technologies sec-
tor and the decrease in mattress pro-
duction capacity in the region in parallel 
with the world market.”

While explaining that IBIA EXPO, which 
was held for the second time this year, 
brought together more than 18 thou-
sand professional visitors and 126 tech-
nology manufacturers in the light of all 
these data, Taylanlı said that the fair, 
which gained ‘International’ status, will 
make significant contributions to the 
exports of the sector as well with its 
foreign visitors that will increase in the 
coming period.

IBIA EXPO 2023 ALICILARIYLA BULUŞTU
IBIA EXPO 2023 MET WITH BUYERS
Türkiye’de sektörünün ilk ve tek fuarı olan IBIA EXPO Uluslararası Yatak Yan Sanayi ve Teknolojileri Fuarı, BİFAŞ 
organizasyonuyla İstanbul Fuar Merkezi’nde kapılarını açtı. IBIA EXPO 2023, Türkiye’nin yatak komponentleri ve 
teknolojileri konusunda ilk olmasının yanı sıra uluslararası düzeyde de Avrasya’nın en büyük fuarı olma özelliği taşıyor.
IBIA EXPO International Mattress Supply Industry and Technologies Fair, the first and only fair of its sector in Türkiye, 
opened its doors at Istanbul Expo Center under the organization of BİFAŞ. IBIA EXPO 2023, adding being Türkiye first 
in mattress components and technologies, is also the biggest fair in Eurasia at the international level.

IBIA EXPO 2023, Türkiye’nin yatak komponentleri 
ve teknolojileri konusunda ilk olmasının yanı sıra 
uluslararası düzeyde de Avrasya’nın en büyük fuarı 
olma özelliğini taşıyor 
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Türkiye’de sektörünün ilk ve tek fuarı olan IBIA EXPO 2023 - 2. Uluslararası 
Yatak Yan Sanayi ve Teknolojileri Fuarı, BİFAŞ organizasyonuyla İstanbul 
Fuar Merkezi’nde kapılarını açtı. IBIA EXPO 2023, Türkiye’nin yatak kom-

ponentleri ve teknolojileri konusunda ilk olmasının yanı sıra uluslararası düzeyde 
de Avrasya’nın en büyük fuarı olma özelliği taşıyor.

IBIA EXPO 2023 - The 2nd International Mattress Supply Industry  and Tech-
nologies Fair, organized by BİFAŞ, has commenced at the Istanbul Fair Center, 
marking Türkiye premier and singular event within the bedding   components and 

technologies sector. Notably, IBIA EXPO 2023 distinguishes itself as the foremost 
international exhibition in Eurasia for this industry. .

Nonwowen Kumaş, Elyaf ve Elyaf Hazırlama Makineleri
Yatak Kenar Kapama Makineleri
Tek Kafa, Çift Kafa ve Çok İğneli Kapitone Makineleri
Yatak Ambalaj Makineleri
Otomatik Roll Pack Makineleri
Yan Bordür Makineleri
Kenar Açma Makineleri
Dikiş Makineleri
Yay Çekme Makineleri
Elyaf Hazırlama ve Karışım Makineleri
Elyaf Geri Kazanım Makineleri
Yastık Dolum Makineları, Press Makineleri
Yorgan Makineleri
Otomatik Paket Yay Helezon Makineleri
Tam Otomatik Paket Yay Dizgi Makineleri
Paket Yay Dizgi Makineleri
Bonel Yay Helezon ve Dizgi Makineleri
Otomatik Yatak Kılıfı Fermuar 
Dikiş Makineleri

97 ülkeden ziyaretçilerin, 14 hedef ülkeden özel alım heyetlerinin, 18.640 ziyaretçi-
nin, Avrupa, Orta Doğu, Amerika, Kuzey Afrika Rusya ve Bağımsız Devletler Toplu-
luğu ülkelerinden profesyonellerin yer aldığı IBIA EXPO 2023’de en son teknolojiler 
ve inovatif ürünlerin sergilendiği Fuar, ülkemizin yatak komponentleri ve teknolojileri 
konusundaki ilk fuarı. Bu yıl ikincisi  düzenlenen, sektöründe Avrasya’nın en büyük, 
dünyanın 2. büyük fuarı konumunda. 4 gün süren fuar bundan sonra sektörün en 
önemli buluşma noktalarından bir tanesi olacağını kanıtladı.

Tunus, Cezayir, Mısır, Lübnan, İngiltere, Yunanistan, Bulgaristan, Romanya, Kaza-
kistan, Hindistan, Kosova, Filistin, Birleşik Arap Emirlikleri, Çin, İsrail, Gürcistan, 
İtalya, Japonya, Kuveyt, Polonya, Avusturya, Arnavutluk, ABD, Arjantin, Ermenis-
tan, Azerbaycan, Bahreyn, Belçika, Bosna Hersek, İzlanda, Şili, Kolombiya, Çek 
Cumhuriyeti, Danimarka, Dominik Cumhuriyeti, Macaristan, Ürdün, Etiyopya, İs-
panya, Makedonya, Moldova, Karadağ, Fas, Panama, Peru, Portekiz, Katar, Rus-
ya, Sırbistan, Sudan, Suriye, Tayland, Ukrayna, Birleşik Krallık, Yemen.

Kapitone İpliği
Yatak Yüzü Kumaşı İpliği
Yatak Fitili
Dokuma Yatak Yüzü Kumaşı
Örme Yatak Yüzü Kumaşı
Yatak Şeridi
Kulp
Baza Kumaşı, Ayağı, İskeleti
Hareketli Mekanizma,
Yatak Tutkalı
Bonel Yay, Paket Yay, Herkul Yay, Mikro Yay
Yay Teli İmalatı
Sünger, Visko, Lateks
Jel Teknolojileri
Karyola
Yatak Fermuarı, Yatak Kılıfı
Dolgu Malzemesi
Doğal Başta Olmak Üzere Her Türlü Keçe
Yatak Aksesuarları, Hatları
Otomatik Tutkal Hattı
Hotmelt Tabancaları
Test Laboratuarları, Yeni Teknolojiler,
Baskılı, Kumaş ve Deri Yatak Etiketleri
Sektörel Yayınlar ve Diğer..

ZİYARETÇİ PROFİLİ

KATILIMCI PROFİLİIBIA EXPO ZİYARETÇİSİYLE BULUŞTU

IBIA EXPO MET WITH ITS BUYERS YATAK VE YAN SANAYİ MAKİNELERİ

YATAK VE YAN SANAYİ 
MALZEMELERİ

IBIA EXPO 2023 ZİYARETÇİ İSTATİSTİKLERİ
IBIA EXPO 2023 VISITOR STATISTICS
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Bifaş fuarcılık IBIA Expo 2024 ha-
zırlıklarına devam ediyor. Fuarın 
2. Editasyonunun tamamlan-

masının ardından Kayseri merkezli fuar 
katılımcılarını ve sektör temsilcileri ile bir 
araya gelen IBIA Expo Organizasyon 
komitesi sektör mensuplarının fuar de-
ğerlendirmeleri aldı. Bifaş Fuarcılık Yö-
netim Kurulu Başkanı Ümit Vural Kayse-
ri sektör toplantısı ile ilgili açıklamalarda 
bulundu. Vural ‘’ 2023 editasyonunun 
tamamlanmasının hemen akabinde fu-
arımızın da katılımcısı olan sektör tem-
silcileri ile gerek heyetler halinde gerek-
se de bire bir şekilde 2 farklı formatta 
yaptığımız toplantılarda Katılımcıların 
IBIA Expo 2023 fuarındaki beklentile-
rinin yüksek olduğunu gördük. Fuara 
ilişkin paydaşlarımızın bize vermiş oldu-
ğu geri dönüşlerde ise, bu beklentilerin 
büyük oranda karşılandığını daha önce 
portföylerinde olmayan yeni müşteriler 
ile fuar alanında tanışma fırsatı bulduk-
larını ve bazı katılımcılarımızın ise  fuar 
sırasında sıcak satış yaptığını öğrendik. 
IBIA Expo katılımcılarının yurtiçinin ya-
nısıra özellikle yurtdışı müşteri beklen-
tilerinin büyük ölçüde gerçekleştiğine 
ilişkin aldığımız yanıtlar bizleri fazlası ile 
memnun etti.’’ dedi.

“IBIA Expo Fuarından 
Memnuniyet Oranı  %92’’
IBIA Derneği Başkanı Osman Güler ise, 
“Sektör... temsilcileri ile oluşturduğumuz 
sinerji fuarımızın başarısına da yansımış 
durumda. Bifaş Fuarcılığın derneğimiz 
işbirliğinde yürüttüğü çalışmalar yurtiçi 
ve yurtdışından fuara bir çok ziyaretçiyi 
çektiğini katılımcı firmalardan duymak 
bizleri sektörümüz adına gururlandırdı. 
Katılımcı firmalar ile yaptığımız görüş-
melerde IBIA Expo fuarından memnuni-
yet oranının  %92’ler gibi oldukça yük-
sek bir oranda olduğunu gördük. Şunu 
tekrar ifade etmekte yarar buluyorum; 

Bifaş Fair Organization continues its 
preparations for IBIA Expo 2024. 
After the completion of the 2nd 

Edition of the fair, the IBIA Expo Orga-
nization Committee came together with 
Kayseri-based fair participants and sec-
tor representatives and received the fair 
evaluations of the sector members.    

Chairman of the Board of Directors of Bi-
faş Fuarcılık, Ümit Vural made statements 
about the Kayseri sector meeting. Vural 
said, “Immediately after the completion 
of the 2023 edition, we saw that the ex-
pectations of the participants at the IBIA 
Expo 2023 fair were high, in the meetings 
we held with the sector representatives 
whom were also participants of our fair in 
two different formats, both as a delega-
tion and in one-on-one. In the feedback 
given to us by our stakeholders regarding 
the fair, we learned that these expecta-
tions were largely met since the oppor-
tunity were given to meet new customers 

SEKTÖR TEMSILCILERI İLE IBIA EXPO KONUŞTUK
WE CONSULTED INDUSTRY REPRESENTATIVES FOR IBIA EXPO

IBIA fuar organizasyon komitesi sektör buluşmaları kapsamında Kayseri, Bursa ve İstanbul’da merkezi bulunan 
81 fuar katılımcısı firma yöneticisi ile Kasım ayında bir araya geldi
IBIA Fair Organization Committee met with 81 exhibitor company managers headquartered in Kayseri, Bursa and 
Istanbul within the scope of industry meetings in November.

Hem sektörümüzün hem de sahibi ol-
duğumuz firmaların başarısı için çok 
çalışmamız ve birlikte hareket etmemiz 
gerekiyor. IBIA derneği ile sektörün ilk 
kez birlikte hareket etme fırsatı yaka-
ladığını, IBIA Expo ile de yeni pazarlar 
yakalama fırsatı bulduğunu görüyoruz.’’ 
diyerek sözlerini tamamladı.
“Adam Direk Almaya Gelmiş’’
Bursa’da gerçekleştirilen toplantılarda 
ise IBIA Expo fuarının başarılı geçtiğine 
vurgu yapan katılımcılar ziyaretçi sayısı 
bir önceki fuara göre azalmış olsa da 
fuara gelen ziyaretçiler için ‘’Adam direk 
almaya gelmiş’’ tabiri ile daha etkili, ve-
rimli  ve nitelikli ziyaretçilerin fuarı ziyaret 

outside of their portfolio, and some of our 
exhibitors conducted hot sales during 
the fair. We are very pleased with the re-
sponses we received from the IBIA Expo 
exhibitors that the expectations of both 
domestic and especially foreign custom-
ers have been largely met.” 

“Satisfaction Rate from
IBIA Expo Fair is 92%”
IBIA Association President Osman Güler 
stated the following; “The synergy we 
created with industry representatives is 
also reflected in the success of our fair. 
Hearing from the participating compa-
nies that the works carried out by Bifaş 
Fair Organization in cooperation with our 
association attracted many visitors to the 
fair both from home and abroad which  
made us proud on behalf of our indus-
try. In our interviews with the participating 
companies, we saw that the satisfaction 
rate with the IBIA Expo fair was quite 
high, at 92%. 

I find it useful to express this again: We 
need to work hard and act together for 
the success of both our sector and the 
companies we own. We see that the in-
dustry has the opportunity to act togeth-
er for the first time with the IBIA associa-
tion, and that it has also the opportunity 
to capture new markets with the IBIA 
Expo.”

Güler “Bifaş Fuarcılığın derneğimiz işbirliğinde yürüt-
tüğü çalışmalar yurtiçi ve yurtdışından fuara bir çok zi-
yaretçiyi çektiğini katılımcı firmalardan duymak bizleri 
sektörümüz adına gururlandırdı. Katılımcı firmalar ile 
yaptığımız görüşmelerde IBIA Expo fuarından memnu-
niyet oranının  %92’ler gibi oldukça yüksek bir oranda 
olduğunu gördük.”

İstanbul Sektör Buluşması

Kayseri Sektör Buluşması

IBIA EXPO
Mattress Supply

Industry and Technologies Fair
25 - 28 September 2024
Istanbul Expo Center
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Gerçekleştirdiği uluslarara-
sı fuar organizasyonlarıyla 
adından söz ettiren Bifaş 

Fuarcılık, 25-28 Eylül 2024 tarihlerin-
de düzenleyeceği Uluslararası Yatak 
Yan Sanayi ve Teknoloji Fuarıyla yerli 
yabancı birçok firmayı bir araya ge-
tiriyor.

KOSGEB’den IBIA EXPO’a Destek
2024 yılında üçüncü edisyonunu İs-
tanbul Fuar Merkezi İFM’de gerçek-
leştirecek olan Uluslararası Yatak Yan 
Sanayi ve Teknoloji fuarı, Küçük ve 
Orta Ölçekli İşletmeleri Geliştirme ve 
Destekleme İdaresi Başkanlığı KOS-
GEB tarafından da destekleniyor.

Vural: “IBIA EXPO, Sektörde 
Önemli Bir Yere Geldi” 
IBIA EXPO’nın organizatörlüğünü 
yapan Bifaş Yönetim Kurulu Başkanı 
Ümit Vural yapılan fuar destekleriyle 
ilgili; “Fuarımıza sağlanan Ticaret Ba-
kanlığı,KOSGEB ve diğer kurumların 
da destekleri, IBIA EXPO Fuarı’nı Ya-
tak Makine ve Teknolojileri sektörü-
nün en önemli fuarı haline getirirken, 
fuarın uluslararası bir kimlik kazan-
masının da sektör açısından önemli 
bir gelişme olduğunu görüyoruz. IBIA 
EXPO Fuarı için başka kuruluşlarla 

da profesyonel işbirlikleri yapmaya de-
vam ediyoruz. Kurumların IBIA EXPO’ya 
verdikleri destek ve yapılan işbirlikleri, 
önümüzdeki dönemde de fuarın sek-
tör içindeki ekonomik hareketliliğe katkı 
sağlamaya devam edeceğinin göster-
gesi” dedi. 

ettiği ortak kanaatindeydi. IBIA Organi-
zasyon komitesinin Bursa merkezli ka-
tılımcılar ile yapmış olduğu değerlendir-
melerde ortaya çıkan sonuç 2024 fuarı 
için IBIA derneği, Bifaş Fuarcılık ve ka-
tılımcıların oluşturduğu sinerjinin artarak 
devam etmesi yönünde oldu.

Yatak Endüstrisinin Ticaret 
Merkezi İstanbul Olmalı
Kayseri ve Bursa buluşmaların hemen 
sonrasında İstanbul’da yapılan IBIA 
Expo değerlendirme toplantısına Katı-
lımcıların ortak görüşü IBIA Expo’nun 
artık kendini ispatladığını sonraki edi-

tasyonlarında yurtdışı katılımcı konu-
sunda yoğunlaşması gerektiği oldu. 
Yatak endüstrisinin ticaret merkezi İs-
tanbul olmalı mottosu ile çalışma ya-
pılması gerektiği bu noktadan hareket 
ile artık yurtdışında fuarlara katılmak 
yerine IBIA Expo ya ağırlık verilmesinin 
daha doğru olacağı benimsendi. Top-
lantının önemli katılımcılarından bazıları 
ise bu kararın hemen uygulanması için 
şirketinde yönetim kararı alacaklarını 
ve ilk olarak IBIA Expo fuarına yakın bir 
tarihte Dubai’de gerçekleştirilecek olan 
Sleep Expo Middle East Fuarına katılma 
kararını iptal ettiler.

“Direct Selling”	
In the meetings held in Bursa, the par-
ticipants emphasized on the success 
of IBIA Expo fair and hold the common 
view that although the number of visi-
tors decreased compared to the pre-
vious fair, the visitors who attended to 
the fair taken on the motto “The buyer 
directly meet with the product” where 
more influential, productive and qualified 
visitors achieved visits. The result of the 
evaluations made by the IBIA Organiza-
tion Committee with the Bursa-based 
participants was on the synergy created 
by the IBIA association, Bifaş Fuarcılık 
and the participants with the overarch-
ing hope to continue increasing for the 
2024 fair.

Istanbul Should Be the Trade 
Center of the Mattress Industry
The common view of the participants at 

the IBIA Expo evaluation meeting held in 
Istanbul right after the Kayseri and Bursa 
meetings was that IBIA Expo has now 
proven itself and that it should focus on 
foreign participants in its next editions. 
It was directed that work should be car-
ried out with the motto ‘Istanbul should 
be the trade center of the mattress in-
dustry’, and from this point of view, it 
was underlined that it would be more 
plausible to focus on IBIA Expo instead 
of participating in fairs abroad. 

Some of the important participants of 
the meeting stated that making a man-
agement decision in their company for 
the immediate implementation of this 
decision and cancelling their decision in 
the first place in this direction to partic-
ipate in the ‘Sleep Expo Middle East’ 
fair, which will be held in Dubai close to 
the IBIA Expo fair.

“Kayseri ve Bursa buluşmaların hemen sonrasın-
da İstanbul’da yapılan IBIA Expo değerlendirme 
toplantısına fuar katılımcıların ortak görüşü IBIA 
Expo’nun artık kendini ispatladığını sonraki editas-
yonlarında Yurtdışı katılımcı konusunda yoğunlaş-
ması gerektiği kararına varıldı.”

Kayseri Sektör Buluşması

KOSGEB’DEN IBIA EXPO’YA DESTEK
KOSGEB SUPPORTS TO IBIA EXPO 2024

Bifaş Fuarcılık’ın düzenlediği ve 25-28 Eylül 2024 tarihlerinde İFM’de gerçekleşecek olan 
Uluslararası Yatak Yan Sanayi ve Teknoloji Fuarı’na KOSGEB’den destek geldi.

The International Mattress Supply Industry and Technologies Fair, which is organized by Bifaş 
Fuarcılık and will be held at IFM on 25-28 September 2024, received support from KOSGEB.

“Fuarımıza sağlanan Ticaret Bakanlığı,KOSGEB ve 
diğer kurumların da destekleri, IBIA EXPO Fuarı’nı 
Yatak Makine ve Teknolojileri sektörünün en önemli 
fuarı haline getirirken, fuarın uluslararası bir kimlik 
kazanmasının da sektör açısından önemli bir geliş-
me olduğunu görüyoruz.” 

Bifaş Fuarcılık, which has made a 
name for itself with the international 
fair organizations it organizes, brings 

together many local and foreign companies 
with the International Mattress Supply In-
dustry and Technologies Fair, which will be 
held on 25-28 September 2024.

KOSGEB Supports to IBIA EXPO
The International Mattress Supply and 
Technologies Fair, which will realize its 
third edition in 2024 at Istanbul Expo 
Center IFM, is also supported by the 
Small and Medium-Sized Enterprises 
Development and Support Adminis-
tration KOSGEB.

Vural: “IBIA EXPO has Reached an 
Important Place in the Sector”
Ümit Vural, Chairman of the Board 
of Directors of Bifaş, who is the or-
ganizer of IBIA EXPO, said the fol-
lowing about the fair supports, “The 
supports provided to our fair by the 
Ministry of Trade, KOSGEB and other 
institutions have made the IBIA EXPO 
Fair the most important fair of the 
Mattress Machinery and Technologies 
sector, and we regard as an import-
ant milestone for the sector to earn 
an international identity to our fair. We 
continue to make professional col-
laborations with other organizations 
as well for the IBIA EXPO fair. The 
support and collaborations provided 
by institutions to IBIA EXPO are in-
dicators that the fair will continue to 
contribute to the economic mobility 
within the sector in the coming period 
as well.”
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IBIA EXPO’ yatak sektörünün 
gözbebeğidir.
Küresel durgunluğun dünyadaki tüm fu-
arları ve sektörü etkilediğini belirten Erhan 
Karakaşlar, bu durgunluğa rağmen IBIA 
EXPO 2023 fuarının bekleneni verdiğini 
belirterek verimli iş bağlantılarıyla fuar-
dan sonuç aldıklarını söyledi. Karakaşlar, 
IBIA Derneği’nin kurulması ve IBIA Expo 
fuarının oluşması için büyük emekler ve-
rildiğini ancak bu emeklerin belli kişilerin 
omuzlarına yüklenmemesi gerektiğini be-
lirterek, derneğe üye tüm firmaların katkı 
vererek Türkiye yatak endüstrisinin ve IBIA 
Expo’nun büyümesi için çalışması gerek-
tiğini belirtti.

‘IBIA EXPO is the forerunner of 
the mattress industry’.
Stating that the global recession affected 
all fairs and the sector in the world, Erhan 
Karakaşlar said that despite this recession, 
the IBIA EXPO 2023 fair gave what was ex-
pected and that they got results from the 
fair with efficient business contacts. Kara-
kaşlar stated that great efforts were made 
for the establishment of the IBIA Associati-
on and the IBIA Expo fair, but these efforts 
should not be placed on the shoulders of 
certain individuals, and that all member 
companies of the association should cont-
ribute and work for the growth of Türkiye 
mattress industry and IBIA Expo.

Feltturc Direktörü Mustafa Kiper, IBIA 
Expo’nun önümüzdeki 5 yıl boyunca her 
yıl düzenlenmesi gerektiğini söyledi.
Fuarın iki yılda bir düzenlenmesi fikrinin man-
tıklı olacağını ancak bunun erken bir hamle 
olduğunu vurgulayan Mustafa Kiper, fuara 
olan inanç ve desteklerinin her zaman de-
vam edeceğini ve önümüzdeki yıllarda daha 
iyi fuar organizasyonlarına imza atılabileceği-
ni ifade etti. Fuarın hem organizasyon hem 
de tanıtım açısından mükemmel olduğunu 
, fuar günlerinin yeniden düzenlenerek çar-
şamba – cumartesi yapılmasının da isabetli 
bir karar olduğunu belirten Mustafa KİPER, 
Sektörümüzün en önemli organizasyonu 
olarak gördüğümüz IBIA EXPO Fuarının ba-
şarısı için  IBIA Derneği olarak yoğun çaba 
sarf ettiklerini belirterek, Başta IBIA Yönetimi 
olmak üzere emeği geçenlere teşekkür etti.

Feltturc Director Mustafa Kiper said that 
IBIA Expo should be organized every year 
for the next 5 years.
Mustafa Kiper emphasized that the idea of 
organizing the fair every two years would be 
logical, but that this is an early move, and sta-
ted that their belief and support for the fair will 
always continue and that better fair organizati-
ons can be achieved in the coming years. Mus-
tafa KİPER stated that the fair was excellent in 
terms of both organization and promotion, and 
that it was an accurate decision to rearrange 
the days of the fair and to hold the fair on Wed-
nesday - Saturday, Mustafa KİPER stated that 
as the IBIA Association, they made great efforts 
for the success of the IBIA EXPO Fair, which we 
see as the most important organization of our 
sector, and thanked all those who contribu-
ted, especially the IBIA Management.

Form Sünger  İhracat Şefi Volkan 
Yılmaz, “Türk  yatak sektörünün 
geleceği için IBIA Expo’nun 
uzun yıllar devam etmesi gerekiyor.”
Düzenlendiği ilk yıldan beri yüksek bek-
lentiler üreten IBIA EXPO Fuarı , Glo-
bal daralmaya rağmen 2023 fuarının 
da nitelikli alıcıların ziyaretiyle başarıyla 
geçtiğini belirten Volkan Yılmaz, Özel-
likle Amerika pazarından gelen müşteri 
sayısının artırılmasını beklediklerini ifade 
etti. Volkan Yılmaz, fuarın dünyada yeni 
yeni tanınmaya başladığını ve uzun yıl-
lar sağlanacak istikrar sayesinde bek-
lentileri tam olarak karşılayabileceğini 
söyledi.

‘Form Sünger’ Export Chief Volkan 
Yilmaz, IBIA Expo needs to continue 
for many years for the future of the 
Turkish mattress industry.
IBIA EXPO Fair, which has been generating 
high expectations since the first year of its 
organization, Volkan Yılmaz stated that des-
pite the global contraction, the 2023 fair was 
also successful with the visits of qualified bu-
yers and that they expect to increase the num-
ber of customers coming from the American 
market in particular. Volkan Yılmaz said that 
the fair has just started to be recognized in 
the world and that it will be able to fully meet 
the expectations thanks to the stability to be 
provided for many years.

IBIA Expo sektörün en iyi fuarı 
olmaya aday
Kırayteks’ten Onur Kırayoğlu, IBIA 
Expo’da elde ettikleri verimlilikle 2024’e 
umutlu girdiklerini belirtti. Kırayoğlu IBIA 
Expo hakkında şu yorumlarda bulundu; 
“Kırayteks olarak farklı üretim segment-
lerine sahibiz. Yıl içerisinde birçok fuara 
katılıyoruz. Bu fuarların büyük çoğun-
luğu yurtdışı fuarları ve çok büyük har-
camalar yapıyoruz. 2024 yılında daha 
önce katıldığımız bazı fuarlarda olmaya-
cağız. Önümüzdeki yıl katıldığımız fuar 
sayısını azaltıyoruz. Güneş sistemleri 
ve dış mekan kumaşlarında 6 yıldır ya-
pılmayan R+T 2024 Stuttgart ve yatak 
sektöründe IBIA Expo 2024 katılacağı-
mız iki ana fuar olacak. Birkaç fuar daha 
olabilir. IBIA Expo fuarının daha etkin ol-
ması ve güçlenmesi için herkesin seçici 
olarak fuarlara katılmasını ve kendi fu-
arımızı desteklemesini sektördeki rakip-
lerimize de tavsiye ediyorum.”

IBIA Expo is a candidate to be
the best fair of the sector
Onur Kırayoğlu from Kırayteks stated that 
they entered 2024 hopeful with the efficiency 
they achieved at IBIA Expo. Kırayoğlu made 
the following comments about IBIA Expo; 
“As Kırayteks, we have different production 
segments. We participate in many fairs th-
roughout the year. The majority of these fairs 
are overseas fairs and we make huge expen-
ditures. In 2024, we will not be at some of 
the fairs we have participated in before. We 
are reducing the number of fairs we attend 
next year. R+T 2024 Stuttgart, which has not 
been held for 6 years in solar systems and 
outdoor fabrics, and IBIA Expo 2024 in the 
mattress sector will be the two main fairs we 
will attend. There may be a few more fairs. In 
order to be more effective and to strengthen 
the IBIA Expo fair, I recommend everyone 
to selectively participate in fairs and support 
our own fair, also to our competitors in the 
sector.”

GİZ GRUP

FORM SÜNGER

KIRAYTEKS

FELTTURC

Mustafa KİPER Feltturc Direktör Volkan YILMAZ Form Sünger İhracat Şefi

Onur KIRAYOĞLU 
Kırayteks Yön. Krl. Üyesi

Erhan KARAKAŞLAR Giz Grup Gen. Müd.
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FUARIN ULUSLARARASI BİLİNİRLİ-
ĞİNİN VE ETKİSİNİN ARTMASINDAN 
MEMNUNUZ. İNOVATİF YATAK KU-
MAŞLARI IBIA EXPO’YA DAMGASINI 
VURDU!
Sade ve şık stant konseptinin yanı sıra 
yenilikçi yatak kumaşları Passiflora ve 
Tesla için ayrı bir sunum köşesi oluşturan 
Comfytex, bitkisel karışımlı yenilikçi ürü-
nü ile dikkatleri üzerine çekmeyi başardı. 
Passiflora ile aromaterapi yöntemlerine 
ve bitkilerin masaj etkisine vurgu yaparak 
bitkisel karışımların doğal uykuya katkısını 
ön plana çıkaran marka, lila temalı gösteri 
platformuyla da fark yarattı.

Her geçen gün katılımcı ve ziyaretçi sayısı 
artan IBIA EXPO yatak yan sanayi ve tek-
nolojileri fuarına katılmaktan büyük mem-
nuniyet duyduklarını ifade eden marka, 
fuarın uluslararası bilinirliğinin ve etkisinin 
artmasından duydukları memnuniyeti dile 
getirdi.

WE ARE PLEASED WITH THE INCRE-
ASING INTERNATIONAL AWARENESS 
AND IMPACT OF THE FAIR. INNOVATIVE 
MATTRESS FABRICS MADE A MARK ON 
IBIA EXPO!
Comfytex, alongside its simple and stylish 
booth concept, created a separate presen-
tation corner for innovative bed fabrics Pas-
siflora and Tesla, successfully drawing atten-
tion with its herbal blend innovative product. 
The brand highlighted the contribution of her-
bal blends to natural sleep, emphasizing aro-
matherapy methods and the massage effect 
of plants with Passiflora, making a difference 
with its lilac-themed show platform.

Expressing their great satisfaction in parti-
cipating in the IBIA EXPO Mattress Dupply  
industry and Technologies fair, which sees 
an increasing number of participants and 
visitors every day, the brand expressed their 
delight in the growing international recogniti-
on and impact of the fair.

IBIA EXPO’yu birlikte büyüteceğiz
Lineer Makina Satış ve Pazarlama Mü-
dürü Gülfidan Yaşar, IBIA EXPO’nun 
büyümesi için en temel koşulun fuarda 
daha fazla yabancı katılımcının yer al-
ması olduğunu söyledi.

Bu yıl ikincisi düzenlenen IBIA EXPO 
fuarına geçen yıl olduğu gibi bu yıl da 
katıldıklarını belirten Gülfidan Yaşar, 
geçen yıl düzenlenen fuarın ilk günden 
itibaren varlığını hissettirdiğini ve küre-
sel yatak sektörünün ilgisini çektiğini 
söyledi. Fuarın bu yıl geçen yıla oran-
la büyüdüğünü, geliştiğini ve deneyim 
kazandığını belirten Gülfidan Yaşar, or-
ganizasyonun uzun vadede uluslararası 
yatak sektörünün önde gelen fuarların-
dan biri haline gelebileceğini ifade etti.

We will grow IBIA EXPO together
Gülfidan Yaşar, Sales and Marketing Ma-
nager of Lineer Makina, said that the most 
basic condition for the growth of IBIA 
EXPO is to have more foreign exhibitors 
in the fair.

Stating that they participated in the IBIA 
EXPO fair organized for the second time 
this year as they did last year, Gülfidan Yaşar 
said that the fair organized last year made its 
presence felt from the first day and attracted 
the attention of the global mattress industry. 
Stating that the fair has grown, developed 
and gained experience this year compared 
to last year, Gülfidan Yaşar stated that the 
organization can become one of the leading 
fairs of the international mattress industry in 
the long term.

IBIA EXPO küresel yatak endüstrisinin 
trendlerini belirleyecek
Armateks Yönetim Kurulu Üyesi Eyüp Can 
Çolak, IBA EXPO 2023’te verdiği röportajda 
organizasyondan memnun olduklarını ve bu 
fuarın önümüzdeki yıllarda küresel yatak sek-
töründe etkileri olacağını söyledi.

Eyüp Can Çolak röportajında IBIA’nın önü-
müzdeki yıllarda istikrarlı bir büyüme yakala-
yarak küresel yatak endüstrisinin önde gelen 
organizasyonlarından biri haline geleceğini 
ve yatak trendlerinin bu fuardan takip edile-
ceğini belirtti. IBIA’nın ziyaretçilerinin tüm ih-
tiyaçlarını karşılayabilecek potansiyele sahip 
olduğuna dikkat çeken Eyüp Can Çolak, en 
kaliteli ve en iyi ürünlerin bu fuarda yer aldığı-
nın altını çizdi.

IBIA EXPO will set the trends of the 
global mattress industry
Armateks Board Member Eyüp Can Çolak 
said in an interview at IBA EXPO 2023 that 
they were satisfied with the organization and 
that this fair would have effects in the global 
mattress industry in the coming years.

Eyüp Can Çolak stated in his interview that 
IBIA will achieve steady growth and beco-
me one of the leading organizations of the 
global bedding industry in the coming years 
and that the bedding trends will be followed 
from this fair. Eyüp Can Çolak pointed out 
that IBIA has the potential to meet all the 
needs of its visitors and underlined that the 
best products with the best quality take pla-
ce in this fair.

IBIA EXPO 2023’te nitelikli 
müşterilerimizi ağırladık
Kar-As Yönetim Kurulu Üyesi M. Önder 
Aslan, küresel ekonomik krizlerin aşılması 
ve normalleşmeye dönülmesi halinde IBIA 
EXPO’nun dünya yatak sektörünün lider-
lerini bir araya getiren bir platform olaca-
ğını söyledi.

Böylesine büyük bir fuara ev sahipliği 
yapmanın Türk firmaları için büyük bir şe-
ref olduğunu ve fuarın İstanbul gibi cazibe 
merkezi olan bir yerde düzenlenmesinin 
dünyanın dört bir yanından gelen ziyaret-
çiler için cazip olduğunu belirten Önder 
Aslan, fuarın ilk gününde önemli müşte-
rilerini ağırladıklarını söyledi.

We hosted qualified customers 
at IBIA EXPO 2023
Kar-As Board Member M. Önder Aslan 
said that if the global economic crises 
are overcome and normalization returns, 
IBIA EXPO will be a platform that brings 
together the leaders of the world matt-
ress industry.

M. Önder Aslan stated that hosting such 
a big fair is a great glory for Turkish com-
panies and the fact that the fair is orga-
nized in a place such as Istanbul, which 
is a center of attraction, is attractive for 
visitors from countries around the world, 
and said that they hosted their important 
customers on the first day of the fair.

LİNEER MAKINE

ARMATEKS

KAR-AS

COMFYTEX 

M.Önder ASLAN Kar-As Yön. Krl. Üyesi

Onur KIRAYOĞLU 
Kırayteks Yön. Krl. Üyesi

Gülfidan YAŞAR Linear Mak. Sat. ve Paz. Müd.

Eyüp Can ÇOLAK Armateks Yön. Krl. Üyesi

Hasan KÜÇÜK Küçüker Tekstil A.Ş. Yön. Kur. Bşk.
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IBIA EXPO 2023 ‘EXHIBITOR VIEWS’

IBIA Expo uluslararası yatak sektörüne 
yön verebilecek bir fuar
Mattress Production Satış Müdürü Recep 
Kütüklü, IBIA Expo’nun önümüzdeki yıllar-
da hem fuarcılık sektöründe hem de ya-
tak sektöründe referans bir fuar olacağını 
söyledi.

Fuarın ikinci kez düzenlenmesine ve ulus-
lararası arenadaki rakiplerine göre daha 
küçük bir alanda organize edilmesine rağ-
men çok ses getiren bir fuar olduğunu, 
yatak yatırımcıları ve profesyonelleri için bir 
cazibe merkezi olduğunu belirten Recep 
Kütüklü, bu performansın sürdürülmesi 
halinde IBIA Expo’nun küresel yatak sek-
törünü domine edebileceğini söyledi.

IBIA Expo is a fair that can dominate the 
international mattress industry
Recep Kütüklü, Sales Manager of Mattress 
Production, said that IBIA Expo will be a 
reference fair both in the exhibition sector 
and in the mattress industry in the coming 
years.

Recep Kütüklü stated that although the fair 
was held for the second time and was or-
ganized in a smaller area compared to its 
competitors in the international arena, it 
was a very sound fair and was a center of 
attraction for mattress investors and pro-
fessionals, and that if this performance is 
maintained, IBIA Expo will be able to domi-
nate the global mattress industry.

Özkan Yıldızhan Boyteks Tekstil, 
Satış ve Pazarlamadan Sorumlu 
Genel Müdür Yardımcısı
Türk yatak sektörü, dünya üretim ve ihra-
cat sıralamasında hızla yükseliyor. Sektö-
rümüzün dünya çapında markalaşmasına 
hizmet edecek olan IBIA Expo, Türkiye’nin 
yatak komponentleri ve teknolojileri konu-
sunda en kapsayıcı fuarı oldu. Uluslararası 
düzeyde de ses getiren başarılı bir orga-
nizasyon. IBIA fuarı bölgemiz ve sektör 
açısından artık buluşma alanı olarak tak-
vimlerimizde yerini aldı. Yatak üretiminde 
ihtiyaç duyulan bütün bileşenler fuarda yer 
alıyor. Bizler de Boyteks markamızla baş-
langıcından itibaren bu fuarda yer alıyoruz. 
Markamız sektöründe öncü, trend belir-
leyen marka. Aynı zamanda inovasyona, 
tasarıma ciddi yatırım yapan, uluslararası 
sektörel fuarları yakından takip eden ve bir 
çoğuna da katılımcı olan markayız. Boy-
teks olarak şimdiden 2024 yılında düzen-
lenecek olan IBIA Expo’yu iple çekiyoruz.

Özkan Yıldızhan Boyteks Tekstil, 
Deputy General Manager of Sales
and Marketing
The Turkish mattress industry is rapidly rising 
in the world production and export rankings. 
IBIA Expo, which will serve the branding of our 
industry worldwide, has become Türkiye most 
inclusive exhibition on mattress components 
and technologies. It is a successful organizati-
on that also makes a sound at the international 
level. IBIA exhibition has now taken its place 
in our calendars as a meeting area for our re-
gion and the sector. All components needed 
in mattress production are included in the fair. 
We have been taking part in this fair since the 
beginning with our Boyteks brand. Our brand 
is a pioneer and trend-setting brand in its se-
ctor. At the same time, we are a brand that 
makes serious investments in innovation and 
design, closely follows international sectoral 
fairs and participates in many of them. As Boy-
teks, we are already looking forward to the IBIA 
Expo to be organized in 2024.

IBIA EXPO’nun performansından 
memnunuz
Boyçelik İhracat Müdürü Feridun Tosun, 
IBIA EXPO’nun toplam performansı açı-
sından tatmin edici olduğunu söyledi.

Tosun, fuarın performans verimliliğinin 
günümüz koşullarında iyi olduğunu an-
cak küresel sanayinin normale dönüş 
sürecinin iyi takip edilmesi ve dünyadan 
kopuk bir görüntü verilmemesi gerek-
tiğini söyledi. Feridun Tosun, küresel 
enflasyon, ambargolar ve savaşın ne-
den olduğu durgunluk sona erdiğinde 
IBIA’nın da bu normalleşme sürecine 
dahil olması ve Türk yatak sektörünü 
doğru yönlendirmesi gerektiğini belirtti.

We are satisfied with the 
performance of IBIA EXPO
Feridun Tosun, Export Manager of Boyçe-
lik, said that IBIA EXPO was satisfactory in 
terms of its total performance.

Tosun said that the performance efficiency 
of the fair was good in today’s conditions, 
but the process of the global industry’s 
return to normal should be followed well 
and an image that is disconnected from 
the world should not be posed. Feridun 
Tosun stated that when the recession ca-
used by global inflation, embargoes and 
war ends, IBIA should be included in this 
normalizing process and direct the Turkish 
mattress industry correctly.

IBIA EXPO bir yıl içinde önemli 
ölçüde büyüdü
Marsteks Genel Müdürü Emre Şahin Yıl-
maz, IBIA EXPO 2023’ün verimli geçtiği-
ni ve 2024 yılında düzenlenecek fuarda 
daha fazla katılımcı ve daha fazla ziyaret-
çi beklediklerini söyledi.

IBIA EXPO 2023 fuarının her geçen gün 
büyüdüğünü ve geçen yıla oranla daha 
geniş bir alanda daha fazla katılımcı ile 
düzenlendiğini belirten Emre Şahin Yıl-
maz, büyüme odaklı ve uluslararası he-
defleri olduğu sürece fuarı desteklemeye 
devam edeceklerini söyledi.

IBIA EXPO has grown considerably
in a year
Emre Şahin Yılmaz, General Manager 
of Marsteks, said that IBIA EXPO 2023 
was productive and that they expect 
more exhibitors and more visitors at the 
fair to be organized in 2024.

Emre Şahin Yılmaz stated that the IBIA 
EXPO 2023 fair is growing day by day 
and that it is organized with more exhi-
bitors in a larger area compared to last 
year, and that they will continue to sup-
port the fair as long as it has growth-o-
riented and international targets.

MATTRESS PRODUCTION

BOYTEKS

BOYÇELIK

MARSTEKS

Recep KÜTÜKLÜ Mattress Production Sat. Müd.

Emre Şahin YILMAZ - Marsteks Gen. Müd. Özkan YILDIZHAN - Boyteks Satış Paz. Gen. Müd. Yrd.

Feridun TOSUN Boyçelik İhracat Müd.
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Belçika menşeli yatak kumaşı üretici-
leri olan Bekaert ve Deslee yaklaşık 
8 yıl evvel birleşti. Bekaert Deslee 

adıyla devam eden markanın Satış Grup 
Müdürü Ersin Koç sektörün yakından bil-
diği Bekaert’i kısaca tanıttı: Bekaert yak-
laşık 130 yıllık bir tesis. 1880’lerde Belçi-
ka’da kurulmuş 1950’lere kadar bir aile 
şirketi, daha sonrasında ise yatırım fonları 
bünyesinde faaliyet gösteren profesyo-
nellerin yönettiği bir şirket olmuş. Daha 
sonra 2000’li yıllara gelene kadar 1990’lar 
ve sonrasında, tek merkezli üretim yerine 
dünyanın farklı yerlerinde müşterilerine ya-
kın olmak üzere fabrikalarını taşımışlar. Şu 
anda 23 tane üretim tesisimiz var global 
manada. Dediğim gibi Belçika’nın köklü 
yatak kumaşı üreticilerinden Deslee firma-
sını da 8 yıl evvel satın aldık ve birleştik. Şu 
anda global manada pazar payımız %45-
50 civarlarında. 

‘Avrupa’da 7 Tane Fabrikamız Var,
 En Büyüğü Türkiye’
Avrupa’da 7 tane fabrikamız bulunuyor. En 
büyüğü Türkiye sonra sırasıyla Romanya, 
ispanya, Çek Cumhuriyeti, Polonya, Es-
tonya ve Belçika’da hala ufak bir AR-GE 
üretimi yapan bir tesisimiz var. Son zaman-
larda önde gelen yatırımlarımızın başında, 
mevcut kumaşa ek olarak, kapitonesiz kılıf 
geliyor. Türkiye’de geçen yıl 30.000 metre-
kare kapalı alanı devreye alarak kılıf tesisi-
ne yatırımımızı gerçekleştirdik. Avrupa’nın 

önde gelen kutulu yatak dediğimiz firma-
ların ana tedarikçisi konumundayız. Dola-
yısıyla konfeksiyon işi de bünyede başladı.

“IBIA Expo, Büyüyerek Yoluna 
Devam Edecek”
IBIA Expo 2023 ile ilgili görüşlerini payla-
şan Satış Grup Müdürü Ersin Koç, IBIA’nın 
dernekleşmesi süreçlerinde ben naçizane 
yaklaşık 10 yıldır çalışıyorum. Bilindiği üze-
re dernekte başkan yardımcısı olarak gö-
rev yapıyorum. Şirket sahiplerine biz pro-
fesyonel olarak bunun olması gerektiğini, 
sektörün belli bir dernek yapısı açısında 
büyümesi gerektiği her daim aktardık. Sağ 
olsun Osman Başkanımızın ön ayak olma-
sıyla süreç başladı. Daha sonrasında fuar 
süreci için BİFAŞ’la iyi bir partnerlik geliş-
tirdik. IBIA Expo, büyüyerek yoluna devam 
edecek.

Belgium based bedding fabric man-
ufacturers Bekaert and Deslee 
merged around 8 years ago. Ersin 

Koç, Sales Group Manager of the brand, 
which continued under the name Bekaert 
Deslee, briefly introduced Bekaert, which 
is well known in the industry: “Bekaert is a 
facility that is approximately 130 years old. 
Founded in Belgium in the 1880s, a family 
company until the 1950s, and later became 
a company operated by investment funds 
and managed by professionals. Then, in the 
1990s and onwards until the 2000s, moving 
factories in different parts of the world to get 
closer to their customers, instead of focus-
ing on single-centered production base. We 
currently have 23 production facilities glob-
ally. As I said, we acquired and merged with 
Deslee, one of Belgium’s well-established 
bedding fabric manufacturers, around 8 

years ago. Currently, our global market 
share is around 45-50%.

“We Have 7 Factories in Europe, The Bi-
ggest One is Türkiye”
We have 7 factories in Europe. We still have 
a small R&D production facility in Romania, 
Spain, Czech Republic, Poland, Estonia and 
Belgium, with the biggest of which is 
Türkiye. In addition to the existing fabric, 
one of our leading investments recently is 
the non-quilted cover. Last year, we invest-
ed in the cover facility by commissioning a 
30,000 square meter closed area in Türkiye. 
We are the main supplier of what we call Eu-
rope’s leading boxed bedding companies. 
So, the garment business also started within 
the company.”

“IBIA Expo Will Continue to Grow”
While sharing own views on IBIA Expo 
2023, Sales Group Manager Ersin Koç 
said, “I have been working in the associa-
tion stages of IBIA for about 10 years. As it 
is known, I currently serve as vice president 
of the association. We always told to our 
company owners that this should material-
ize at professsional level and that the sector 
should grow within the defined association 
structure. The process initiated thanks to 
the guidance of our President Osman. Lat-
er, we achieved a valuable cooperation with 
BİFAŞ for the fair process. IBIA EXPO will 
continue on its growth path.’’

BEKAERT DESLEE : IBIA EXPO, BÜYÜYEREK
YOLUNA DEVAM EDECEK
BEKAERT DESLEE: ‘’IBIA EXPO WILL CONTINUE TO GROW’’

Novvotex by Namlı Yönetim Ku-
rulu Başkanı Gürkan Karapınar 
IBIA Expo katılımını değerlendir-

di. Karapınar ‘’Firma olarak yatak ku-
maşı üretiyoruz; dokuma, örme yatak 
kumaşlarımız var. Üretimimizin yüzde 
80’ini ihraç ediyoruz. Hedef pazarımız 
şu an için ABD. Bu hedef doğrultusunda 
çalışmalarımıza ve yatırımlarımıza devam 
ediyoruz.

IBIA Expo’ya ağırlıklı olarak doğal ku-
maşlarımızı getirdik. Pamuk ve keten 
bazlı kumaşlarımızı ziyaretçilerimizin 
beğenisine sunduk. Bunun yanında 
recycle ürünlerden imal ettiğimiz ürün-
lerimizi de fuarda sergiledik. IBIA kuru-

lalı iki yıl oldu. Sektörümüz açısından 
oldukça kıymetli bir dernek. Ancak 
ilerleyen süreçte sektörümüze yönelik 
daha fazla çalışmanın yapılmasını arzu 
ediyoruz. Özellikle tanıtım ve ihracatla 
ilgili adımlar atılmasını bekliyoruz.

Gürkan Karapınar, Chairman of the 
Board of Directors at Novvotex 
by Namlı, evaluated the partici-

pation in IBIA Expo. Karapınar said, “As 
a company, we produce bedding fabric; 
we have woven and knitted bedding fab-

rics. We are exporting 80 percent of our 
production. Our target market is currently 
the USA. We are continuing our work and 
investments in line with this goal.

We brought mainly our natural fabrics to 
IBIA Expo. We offered our cotton and lin-
en based fabrics to the appreciation of 
our visitors. In addition, we exhibited our 
products manufactured also from recy-
cled products at the fair. It has been two 
years since IBIA was established. It is a 
very valuable association for our industry. 
However, we would like to witness more 
studies on our sector in the future. We es-
pecially expect steps to be taken regard-
ing promotion and exports.”

IBIA EXPO’DA DOĞAL KUMAŞLARIMIZI TANITTIK
WE INTRODUCED OUR NATURAL FABRICS AT IBIA EXPO
Bursa’da son yıllarda yatak teknolojileri ile ilgili ciddi üretim artışı yaşandı. Hem makine hem de tekstil alanlarında. 
Bu alandaki yatırımlar arttı. Daha fazla iş ve ihracatın olmasını arzu ediyoruz

Bekaert Deslee Satış Grup Müdürü Ersin Koç ‘’Derneğimiz ve Bifaş sektörün gelişimi için iyi bir partnerlik ilişkisi 
gerçekleştirdi. IBIA EXPO sektörün ihtiyaçları doğrultusunda büyüyerek yoluna devam edecek’’

There has been a significant increase in the production of mattress technologies in Bursa in recent years. In both 
machinery and textile fields. Investments in this area have increased. We hope to see more jobs and exports.

Bekaert Deslee Sales Group Manager Ersin Koç said, “Our association and Bifaş have achieved a valuable bilateral 
cooperation for the development of the sector. IBIA EXPO will continue on its path by growing in line with the needs 
of the sector.”

Ersin Koç Grup Satış Müdürü

Namlı Yön. Krl. Bşk. Gürkan Karapınar
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K ırayteks Yönetim Kurulu Üyesi Onur 
Kırayoğlu fuara ilişkin değerlendir-
melerde bulundu. ‘’Bu fuarın yapı-

mında ve sektörün bir dernek çatısı altında 
bir araya getirilmesinde çok büyük emek 
harcandı. Bu anlamda IBIA Expo kuşku-
suz başarılı olacaktır. IBIA’nın yönetiminde 
bulunuyorum. Hem derneğin kurulumun-
da hem derneğin gelişme süreçlerinde yer 
aldım. Kırayteks olarak Türkiye’nin en eski 
yatak kumaşı üreticisiyiz. 50 yıldan fazla 
süredir bu alanda imalatımız var. Jakarlı 
yatak kumaş üretiminden başlamıştık şim-
di ise örmeler ve alternatif ürünlerle devam 
ediyoruz. Her yatak üreticisine ve her ülke-
ye uygun ürünümüz var. Ar-Ge merkezimiz 
ve tasarımcılarımızla birlikte her sene yeni 
koleksiyonlar ve yeni fonksiyonel ürünler 
çıkarıyoruz. 

Rekabetten sıyrılmaya, daha çok yenili-
ğin olduğu tarafa ve onu arayan müşteri-

ye yönelmeye çalışıyoruz. Şu anda bütün 
dünyada bir döngüsellik olgusu var. Dö-
nüştürülebilir bir döngüselliğin içinde bulu-
nabilecek ürünlere insanlar ilgi gösteriyor-
lar. Dönüştürülebilir ürünler, karbon salınımı 
azaltılmış ya da sıfır karbon üretilmiş ürün-
ler, su kullanımı en aza indirilmiş ürünler 
dünyanın gündeminde. IBIA Expo’da dön-
güsel üretim çerçevesinde imal ettiğimiz 
ürünlerimizi, insan sağlığına yönelik yaşam 
ve uyku kalitesini artıran ürünlerimizi ser-
giledik. Vücut sıcaklığını regüle eden, anti-
bakteriyel ve antiviral ürünlerimizi ziyaretçi-
lerimizin beğenisine sunduk.

Bursa yüksek teknoloji üreten bir şehir ol-
duğu için makine ve elektronik ürünlerde 
çok avantajlıyız.Bunun yanından iplik ve 
kumaş üretimi yapan bir şehiriz. Dolayısıyla 
bu noktalarda da çok güçlüyüz. İstediğiniz 
her şeye çok hızlı çözüm bulabiliyorsu-
nuz.’’ diyerek sözlerini tamamladı.

Kırayteks Board of Members Onur 
Kırayoğlu made evaluations about the 
fair. ‘’A great deal of effort was made 

in the construction of this fair and in bringing 
the sector together under the umbrella of an 
association. In this sense, IBIA Expo will un-
doubtedly be successful. I am currently in the 
management of IBIA. I took part both in the es-
tablishment of the association and its develop-
ment processes. As Kırayteks, we are Türkiye 
oldest mattress fabric manufacturer. We have 
been manufacturing in this field for more than 
50 years. We started with jacquard bed fabric 
production and now we continue with knits 
and alternative products. We have products 
suitable for every mattress manufacturer and 
every country. Together with our R&D center 
and designers, we release new collections and 
new functional products every year. We are 
trying to stand out from the competition and 
move towards the side where there is more 
innovation and the customers who are look-

ing for it. There is a phenomenon of cyclicality 
which is present all over the world right now. 

Shoppers are interested in products that can 
be found in a transformable circularity. Con-
vertible products, products with reduced or 
zero carbon emissions, and products with 
minimized water use are on the world’s agen-
da. At IBIA Expo, we exhibited our products 
that we manufacture within the framework of 
cyclical production,and  our products that im-
prove the quality of life and sleeping for human 
health. We offered our antibacterial and antivi-
ral products that regulate body temperature to 
the appreciation of our visitors.

Since Bursa is a city that produces high technol-
ogy, we are far front in machinery and electronic 
products. In addition, we are a city that produc-
es yarn and fabric. Therefore, we are very strong 
at these points as well. You can come up with 
a solution to anything you desire very quickly.”

IBIA EXPO BAŞARISI İÇIN ÇOK 
BÜYÜK EMEK HARCANDI
GREAT EFFORTS WERE MADE FOR 
THE SUCCESS OF IBIA EXPO

Bu fuarın yapımında ve sektörün bir dernek çatısı altında bir araya 
getirilmesinde çok büyük emek harcandı. Bu anlamda IBIA Expo 
kuşkusuz başarılı olacaktır

A great deal of effort was made in the construction of this fair and in 
bringing the sector together under the umbrella of an association. In 
this sense, IBIA Expo will undoubtedly be successful.

FUAR SONRASINDA YENI MÜŞTERİLER KAZANDIK
WE EXPANDED CUSTOMER PORTFOLIO AFTER THE FAIR
2023 fuarında son zamanlarda çok önem verdiğimiz sürdürülebilirlik konusunda yaptığımız çalışmalar neticesinde: 
Geri dönüştürülmüş hammadde ile ürettiğimiz ürünlerin artan çeşitliliğini sergileme imkânımız oldu.
As a result of the work we have done on sustainability during the 2023 fair, which we attached great importance lately; 
We had the opportunity to exhibit the increasing diversity of the products we produce with recycled raw materials.

Bu sene ikincisi düzenlenen ve mil-
li fuarlar kategorisine dahil olan 
fuarımızda yurt dışından gelen 

ziyaretçiler tam da arzu ettiğimiz gibi 
sektörün içinden insanlardı. Yurt içi ziya-
retçilerimiz ise yeni sezon için araştırdık-
ları ürünleri bir arada görme ve inceleme 
fırsatı buldular. Fuar sonrasında yaptığı-
mız görüşmelerde çok büyük bir oranda 
yeni sözleşmeler yaptık. Yılın ikinci yarı-
sında global olarak başlayan satış daral-
malarına rağmen fuar için olan ilgi bizim 
açımızdan gayet iyiydi.2023 fuarında son 
zamanlarda çok önem verdiğimiz sürdü-
rülebilirlik konusunda yaptığımız çalış-
malar neticesinde: Geri dönüştürülmüş 
hammadde ile ürettiğimiz ürünlerin artan 
çeşitliliğini sergileme imkânımız oldu.

2024 fuar takvimi belli olur olmaz çalış-
malarımıza başladık, yatak sektörünün 
gelişimine paralel olarak bu sene üretim 
kalemlerimize eklediğimiz fonksiyonel 
dikiş ipliklerini geliştirmeye devam edi-

yoruz. Üretim esnasında mümkün olan 
en yüksek verimliği sağlayacak, kopma, 
atlatma gibi sorunları minimize edecek 
ürünlerimiz ile 2024 mobilya fuarına ha-
zırlanan müşterilerimiz ile çalışmalarımız 
sürdürüyoruz.

Bu sene başlattığımız ve önümüzdeki yıl 
da devam edecek olan üretim kapasitemi-
zi arttırma çalışmalarımız da devam ediyor. 
Her yıl olduğu gibi bütün enerjimiz ile işimi-
ze sarılıyoruz.

The visitors participating at our fair from 
abroad, which will held for the second 
time this year and which incorporated 

in national fairs category, were selective at-
tendees as we expected from several indus-
try disciplines. Our domestic visitors had the 
opportunity to see and review the products 
altogether which were under scrutiny for the 
new season. We achieved huge number of 
new contracts during the consultations which 
we conducted after the fair. Despite the sales 
contraction which had been prevalent in a 

global context in the second half of the year, 
the take on around the fair was very encour-
aging for us. As a result of the work we have 
done on sustainability during the 2023 fair, 
which we attached great importance lately; 
We had the opportunity to exhibit the in-
creasing diversity of the products we pro-
duce with recycled raw materials.

We started our work as soon as the 2024 fair 
calendar was determined, and in parallel with 
the development of the bedding industry, we 
continue to develop the functional sewing 
threads that we added to our production 
items this year. We are continuing our work 
with our customers whom are preparing for 
the 2024 furniture fair with our products that 
will provide the highest possible efficiency 
during production and which minimize is-
sues such as breakage and skipping. Our 
efforts to increase our production capacity, 
which we started this year will continue next 
year as well. As every year, we conduct our 
work with all of our energy.

Adnan Türker – Özen İplik Pazarlama Direktörü 
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Elektroteks Makine CEO’su Serkan 
Güler, Ibia Expo ile ilgili yaptığı de-
ğerlendirmede, ‘’Ibia Expo’nun Tür-

kiye’nin haricinde, bölgenin bir ihtiyacı olan 
bir fuar olduğunu belirtebilirim. 2022 yılında 
ilki gerçekleşen bu fuar, uzun süre sektörel 
bir fuarlar gerçekleşemediğinin de etkisi ile 
beklentilerin çok üstünde bir başarıyla so-
nuçlanmıştı. Çok geniş bir coğrafi bölge-
sinden nitelikli ziyaretçilerle buluşma fırsatı 
bulduk. Elektroteks olarak yatak ve sünger 
sektörleri ile ilgili neredeyse tüm fuarlara ka-
tılmaya çalışıyoruz. Makine sergileyerek ka-
tıldığımız 3 -4 fuardan biri Ibia Expo fuarına 
büyük metre kare ile katılarak yeni teknoloji 
makinelerimizi müşterilerimize çalışır vazi-
yette sergiliyoruz’’ dedi.

“Sektörümüzün Ibia Expo’ya 
İhtiyacı Var’’
Açıklamalarını sürdüren Serkan Güler, ‘’Ay-
rıca yatırım yapmak isteyen üreticilerine fuar 
sonrasında üretim tesislerimizi gezdirme 
fırsatı buluyoruz. Bunun yanında vize ve se-
yahat sıkıntıları gibi farklı sebeplerden dolayı 
diğer fuar organizasyonlarını ziyaret ede-

meyen müşteriler Ibia 
Expo’ya rahatlıkla ge-
lebiliyorlar. Özetlemek 
gerekiyorsa bölgenin 
ve Türkiye’nin bu fuara 
ihtiyacı var. Fuarda bir 
önceki fuara göre ziya-
retçi düşüşü var. Sek-
törün global pazardaki 
daralmasına paralel 
seyreden bu duruma 
rağmen Ibia Expo’ya 
nitelikli ziyaretçilerin 
geldiğini gördük ve 
hem sektörümüz hem 
de firmamız için verimli 
bir fuar oldu.  Ibia Expo 
her geçen yıl büyüyerek 
ve gelişerek devam ediyor. Yakından takip 
edebildiğim kadarı ile Ibia Expo’nun tanıtım-
ları hem yerel hem de uluslararası arenada 
artarak devam ediyor, bilinirliği oldukça ge-
nişledi ve gelecekte yatak sektörünün önde 
gelen fuarlarından biri olacağını düşünerek 
desteğimizi artırarak devam edeceğiz‘’ di-
yerek açıklamalarını tamamladı.

IBIA ve BİFAŞ Fuarcılık ile birlikte 28 
Eylül - 1 Ekim tarihleri arasında İstan-
bul Fuar Merkezi’nde gerçekleştir-

dikleri IBIA EXPO 2023’ün çok başarılı 
geçtiğinin altını çizen IBIA Yönetim Ku-
rulu Başkanı Osman Güler, “IBIA çatısı 
altında el ele vererek gerçekleştirdiğimiz 
bu fuar ile ülkemizin sektördeki gücü-
nü hep birlikte tüm dünyaya gösterdik. 
Başta BİFAŞ Yönetim Kurulu Başkanı 
Ümit Vural olmak üzere hem sektörü-
müz hem de ülke ekonomimiz için çok 
değerli olan fuarımızın gerçekleşme-
sinde emeği geçen IBIA Yönetim Ku-
rulumuza ve üyelerimize, bizlere inanıp 
güvenerek katılım sağlayan iştirakçi fir-
malarımıza ve ziyaretçilerimize çok te-
şekkür ederim” dedi.

Uluslararası Yatak Endüstrisi Derneği 
olarak; Türk sanayicisinin gücünü ve 
sektörü dünyada daha etkin bir şekilde 
tanıtmak amacıyla fuarın 3.’sünü 24 - 28 

Eylül 2024 tarihleri arasında gerçekleşti-
receklerini söyleyen Güler, “3. fuarımızın 
hazırlıklarına da şimdiden başladık. İlk 
stant anlaşmamızı BİFAŞ Fuarcılık Genel 
Müdürü Erdem Taylanlı ile imzaladık. Yeni 
başarılara hep birlikte imza atmaya de-
vam etmek istiyoruz” şeklinde konuştu.

In personal evalua-
tion about Ibia Expo, 
Serkan Güler, CEO’s 

of Elektroteks Makina, 
said, “I can say that Ibia 
Expo is a fair that meet 
the demand of the re-
gion, apart from Türki-
ye. This fair, which was 
held for the first time in 
2022, was far exceeded 
expectations due to the 
long-standing stagnant 
period in fair organiza-
tion. We had the oppor-
tunity to meet qualified 
visitors from a very wide 
geographical region. As 

Elektroteks, we try to participate in almost 
all fairs related to the mattress and foam 
industries. We participate in the Ibia Expo 
fair, just to say in between 3 to 4 fairs which 
we exhibit at with machinery, with a large 
square meter area and exhibit our new 
technology machines in operation mode to 
our customers,”

“Our Industry Needs Ibia Expo”
Serkan Güler continued with the following, 
“We also have the opportunity to welcome 
manufacturers to our production facilities 
who want to invest around after the fair. In 
addition, customers who cannot achieve 
visit to other fair organizations due to var-
ious reasons such as visa and travel ob-
stacles can easily take part in Ibia Expo. 
To summarize, the region and Türkiye are 
looking for this fair. There is a decrease in 
visitors at the fair compared to the previ-
ous event. Despite of this situation, which 
is parallel to the contraction of the sector in 
the global market, we witnessed that quali-
fied visitors preferred Ibia Expo and it was a 
productive fair for both our sector and our 
company. Ibia Expo is continuing to grow 
and develop every year. As far as I can fol-
low closely, the promotions of Ibia Expo 
continue to increase both in the domestic 
and international arena, its awareness has 
expanded exponentially and we will contin-
ue to increase our support, by considering 
it as one of the leading fairs of the mattress 
industry in the future.”

While underlining the success of 
IBIA EXPO 2023, which was 
held at the Istanbul Expo Center 

between 28th September and 1st Octo-
ber together with IBIA and BİFAŞ Fuarcılık, 
IBIA Chairman of the Board Osman Güler 
said, “This fair, which we organized hand in 

hand under the roof of IBIA, demonstrated 
the power of our country as a whole in the 
sector globally. I would like to thank BİFAŞ 
Chairman of the Board of Directors Ümit 
Vural, our IBIA Board of Directors and our 
members whom has a stake in the realiza-
tion of our fair, which is very valuable for both 
our sector and our country’s economy, and 
also to our participating companies and vis-
itors whom are holding their belief and trust 
and honored us with their participation.”

While stating that, as the International Bed-
ding Industry Association, holding the 3rd 
edition between 24-28 September 2024 in 
order to widespread the power of Turkish in-
dustrialists and the industry more effectively 
in the world, Güler said, “We have already 
initiated the preparations for our 3rd fair. We 
signed our first stand agreement with BİFAŞ 
Fuarcılık General Manager Erdem Taylanlı. 
We are aiming to continue achieving new 
successes together.” 

IBIA EXPO’YA NITELIKLI ZIYARETÇI İLGI GÖSTERIYOR

IBIA EXPO 2024’ÜN İLK SÖZLEŞMESI 
ELEKTROTEKS İLE YAPILDI 

QUALIFIED VISITORS SHOWN INTEREST TO IBIA EXPO

THE INITIAL CONTRACT OF IBIA EXPO 2024 WAS SIGNED 
WITH ELEKTROTEKS

Serkan Güler, CEO’s of Elektroteks Makina, said, “The promotions of Ibia Expo continue to increase both in the 
domestic and international arena, its awareness has expanded exponentially and we will continue to increase our 
support, by considering it as one of the leading fairs of the mattress industry in the future.”

Elektroteks and IBIA Chairman of the Board of Directors Osman Güler signed the first stand agreement of 
IBIA EXPO 2024 with BİFAŞ Fuarcılık General Manager Erdem Taylanlı.

Elektroteks Makine CEO’su Serkan Güler, ‘’Ibia Expo’nun tanıtımları hem yerel hem de uluslararası arenada artarak 
devam ediyor, bilinirliği oldukça genişledi ve gelecekte yatak sektörünün önde gelen fuarlarından biri olacağını 
düşünerek desteğimizi artırarak devam edeceğiz.’’

Elektroteks ve IBIA Yönetim Kurulu Başkanı Osman Güler, IBIA EXPO 2024’ün ilk stant anlaşmasını 
BİFAŞ Fuarcılık Genel Müdürü Erdem Taylanlı ile imzaladı

Serkan Güler

Osman Güler / Erdem Taylanlı
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Ibia Derneği iş birliğinde Bifaş Fuarcılık 
organizesi ile bu yıl 3’ncüsü gerçekleşti-
rilecek olan Ibia Expo fuarına ticaret ba-

kanlığı destek olma kararı aldı. Bu karar 
dahilinde fuar katılımcıları, ödedikleri katılım 
ve stant konstrüksiyon ücretlerinin üst limit 
dahilinde %50’sine kadar olan kısmını geri 
alabilecekler. IBIA Expo fuarının ‘Uluslara-
rası’ olarak akredite edilmesinin ardından 
fuar organizatörü Bifaş’ın yaptığı başvuru-
yu değerlendiren ve olumlu bulan ticaret 
bakanlığı yetkilileri 2024 Yılında Destek 
Kapsamına Alınan Sektörel Nitelikli Yurt 
İçi Fuarlar listesine Ibia Expo’yu dahil 
etti. 2024 yılında Türkiye Odalar Borsalar 
Birliği’ne başvurusu yapılmış ve organize 
edilmesi kararlaştırılan 373 fuar bulunur-
ken ticaret bakanlığı desteği kapsamına 
alınması kararlaştırılan toplam fuar organi-
zasyonu sayısı ise 46 oldu. 

Gerçekleştirilen ilk fuardan iki yıl sonra alı-
nan ticaret bakanlığı desteği, Ibia Expo fua-
rının Avrasya bölgesinin en büyük ve güçlü 
organizasyonu olduğunun ve kamunun da 
bu durumu teyit ettiğinin göstergesi. Yatak 
Yan Sanayi ve Teknolojileri sektörünün ih-
racat hedeflerini yakalaması ve aşması için 
bir başlangıç çalışması olarak değerlendiri-
len Ibia Expo desteği, organizatör kuruluş 
Bifaş’ın da fuar tanıtımlarını yurtdışında et-

kin bir şekilde yapması için destekleyecek. 
Destek kapsamında katılımcı firmaların 
yaklaşık 450.000 TL tutarındaki ödemele-
rini destekleyecek olan bakanlık, fuarda da 
gözlemcilerini görevlendirecek. Ticaret ba-
kanlığı destekleri kapsamında ayrıca ‘Alım 
Heyeti Programı’ da yapılacak. 

Katılımcı firmalar Ibia katılımları için alacak-
ları destekleri Destek Yönetim Sistemine 
kayıt yaptırarak tüm süreci online olarak 
aşağıdaki aşamaları izleyerek yönetebile-
cekler. Ibia Expo katılımcısı destek ödeme 
başvurusunu DYS üzerinde “İhracat Des-
tekleri” modülü aracılığı ile fuar bitiş tarihini 
müteakip 3 ay içerisinde yapmalıdır.

The Ministry of Trade has made a decision 
to provide grants for the Ibia Expo fair, 
which will be held for the 3rd time this year 

with the organization of Bifaş Fuarcılık in coopera-
tion with the Ibia Association. Within the scope of 
this decision, fair exhibitors will be reimbursed up 
to 50% of the participation and stand construc-
tion fees under their top limit. After the Ibia Expo 
fair accreditation as an ‘International’, the Min-
istry of Trade officials evaluated the application 
made by the fair organizer Bifaş and assessed 
as sufficient, and listed Ibia Expo under the items 
of Sectoral Qualified Domestic Fairs which was 
taken into support scope in 2024. While there 
were 373 fairs whose application lodged to the 
Union of Chambers and Commodity Exchanges 

of Türkiye in 2024 and for which decision was 
made on their organization, the total number of 
fair organizations was 46 that were taken under 
the scope of the support of the Ministry of Trade. 
The support of the Ministry of Trade, which was 
made possible two years in calendar after run-
ning first event, is a clear indication that Ibia Expo 
is the largest and most influential organization in 
the Eurasian region which was strengthened by 
the public. Ibia Expo support, which is consid-
ered as a preliminary work for the Mattress Sup-
ply Industry and Technologies sector to achieve 
and exceed its export targets, will also support 
the organizer body Bifaş to effectively conduct 
promotions of the fair abroad.

The ministry, which will secure the payments 
of approximately 450,000 TL of participating 
companies within the scope of the support, will 
also assign supervisors to the fair. A ‘Purchas-
ing Delegation Program’ will also be held within 
the scope of the support of the Ministry of Trade. 
Exhibiting companies will be able to manage the 
support received for their Ibia participation by 
registering to the Support Management System 
and via overseeing the entire process online by 
following the steps below. Ibia Expo participant 
must apply for support payment within 3 months 
following the end date of the fair via the “Export 
Supports” module on DYS.

T.C. TICARET BAKANLIĞI IBIA EXPO 2024 
FUARINI DESTEKLEYECEK
‘REPUBLIC OF TURKEY’ MINISTRY OF TRADE WILL SUPPORT IBIA EXPO 2024 FAIR
Yatak Yan Sanayi ve Teknolojileri Fuarı Ibia Expo 2024, T.C. Ticaret Bakanlığı’nın destekleyeceği yurtiçi fuarlar listesine 
alındı. Ticaret bakanlığı destekleri kapsamında sektörün ihracat hedeflerine ulaştırılması hedefleniyor.
Mattress Supply Industry and Technologies Fair Ibia Expo 2024 listed under the passage of domestic fairs which will be supported 
by the Republic Of Türkiye Ministry of Trade. Within the scope of the support, it is aimed to achieve the export targets of the sector.

Birleşik Fuar Yapım A.Ş (Bifaş) 
organizesi ile IBIA Derneği iş 
birliğinde 25-28 Eylül tarihleri 

arasında İstanbul Fuar Merkezi İFM’de 
gerçekleştirilecek olan IBIA Expo Fua-
rı, TOBB tarafından ‘Uluslararası Fuar’ 
olarak akredite edildi. Yatak makine 
ve teknolojilerini temsil eden sektörün 
ilk ve tek fuarı olan IBIA Expo, bundan 
sonraki edisyonlarını ‘Uluslararası IBIA 
Expo’ unvanı ile gerçekleştirecek. İlk 
kez 2022 yılında yapılan fuara yerli ve 
yabancı 146 firma katılım gösterirken 
2023 edisyonunun da yerli ve yabancı 
katılımcı sayısı 126’ya ulaştı. Fuar sı-
rasında gerçekleştirilen birçok sunum, 
seminer ve B2B görüşmeler ile de 
Dünya’da sektörün geleceği masaya 
yatırılırken önemli iş birliklerine imza 
atıldı. IBIA Expo yapıldığı ilk günden bu 
yana Avrasya bölgesinin en büyük fua-

rı olarak dikkatleri çekmişti. Avrupa vize 
politikaları nedeni ile Türkiye’nin fuarcılık 
sektörünün parlayan yıldızı durumuna 
gelmesi, ayrıca fuarın yapıldığı İstanbul’un 
ise tarihi kültürel dokusunun yanı sıra ko-
naklama ve havayolu ulaşımı gibi stratejik 
imkanları ile cazibe merkezi olması IBIA 
Expo için büyük bir şans ve fırsat. 

IBIA Expo Fair, which will be held at Istanbul 
Expo Center IFM between 25-28 Septem-
ber, organized by the Birleşik Fuar Yapım A.Ş 

(Bifaş) and in cooperation with İbia Associa-
tion, has been accredited as an ‘International 
Fair’ by TOBB. IBIA Expo, the first and fore-
most fair of the sector representing mattress 
machinery and technologies, will hold its next 

editions under the title of ‘International IBIA 
Expo’. While 146 domestic and international 
companies participated in the fair, which was 
held for the first time in 2022, the number of 
domestic and international exhibitors in the 
2023 edition reached to 126. With several 
presentations, seminars and B2B meetings 
held during the fair, the future of the sector 
in the world was discussed while important 
collaborations were being achieved. IBIA 
Expo has been the center of attraction as 
the largest fair in the Eurasian region since its 
first organization. It is a big opportunity and 
possibility for IBIA Expo to welcome various 
exhibitors since Türkiye recently reaping the 
benefits of European visa policies and has 
become the major spot for the fair industry 
where Istanbul getting the major stake, host-
ing the event, with its historical and cultural 
texture as well as key amenities such as ac-
commodation and air transportation. 

IBIA EXPO “ULUSLARARASI” STATÜSÜ ALDI
IBIA EXPO ENTITLED TO “INTERNATIONAL” ACCREDITATION
2022 yılında IBIA Derneği iş birliği ile ilki gerçekleştirilen IBIA EXPO Uluslararası Yatak Yan Sanayi ve Teknolojileri 
Fuarı’nın 2023 yılında gerçekleştirilen 2. edisyonundan sonra ‘’Uluslararası Fuarlar’’ statüsüne alınmasına karar verildi.
The decision was made on the IBIA EXPO International Mattress Supply Industry and Technologies Fair, which of the first was 
run in 2022 in cooperation with the Ibia Association, to rise to the status of “International Fairs” after its 2nd edition in 2023.


